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أهداف التعليم: 
من خلال هذا المقياس يتمكن الطالب من أخذ الادبيات العامة حول الجغرافية الاقتصادية ذلك بالتطرق لتاريخها ونشأتها وتعريفها، ثم مناهج البحث المختلفة للجغرافيا الاقتصادية، وتهتم الجغرافيا الاقتصادية بدراسة مكان الأنشطة الاقتصادية وتوزيعها وتنظيمها المكاني على سطح الكرة الأرضية، وتركز على مواقع صناعة، تجارة، تجارة التجزئة والجملة، مواصلات، والقيمة المتغيرة للعقار. كما تدرس الأنشطة الزراعية والتجارة العالمية. وهي تهتم بدراسة الموارد الاقتصادية في العالم من حيث توزيعها تباينها وربط هذا التباين بالعوامل البشرية والطبيعية والحضارية المتحكمة في الإنتاج النقل التوزيع والاستهلاك. ثم نعّرج على المناهج الرئيسية لها من خلال سرد مختلف النظريات الرئيسية لذلك المجال ثم دراسة الجغرافيا الاقتصادية في العالم المعاصر أي في ظل العولمة، وفي الاخير نعالج محور مهم متعلق بالجغرافيا الاقتصادية وتحديات السياسة. 
المعارف المسبقة المطلوبة: 
- الموارد الطبيعية.

- الجغرافيا.
- العولمة.
محتوى المادة:

1- مدخل مفاهيمي للجغرافيا الاقتصادية (الادبيات العامة حول الجغرافيا الاقتصادية). 
2- النظريات الرئيسية للجغرافيا الاقتصادية.
3- الجغرافيا الاقتصادية في العالم المعاصر (في ظل العولمة).
4- تحديات السياسة والجغرافيا الاقتصادية.
طريقة التقييم: 

تقييم متواصل + امتحان نهائي.
مقدمة

زاد الاهتمام والتوجه لتخصص الاقتصاد الدولي المفتوح لطلبة الماستر (علوم اقتصادية)  من طرف طلبة العلوم الاقتصادية في العشر سنوات الاخيرة في ظل تسارع وتيرة العولمة الاقتصادية والانفتاح الاقتصادي والاهتمام بالموقع الجغرافي وما أحدثته نظرية الموقع ل paul Krugman من تأثيرات إيجابية للدراسات المتوالية وللشركات خصوصا متعددة الجنسيات لاجل توطين نشاطاتها الانتاجية وكذا الخدمات وأيضا التجارة البينية بين فروع الشركات متعددة الجنسيات وتزايد أهمية الموارد الاقتصادية والبشرية في اعادة توطين الصناعة ومختلف القطاعات الاخرى، وأهمية التعرف على أماكن تواجدها وتوزيعها على المستوى العالمي باعتبارها عوامل مهمة في تنشيط حركة عوامل الانتاج طبقا لنظرية حركة عوامل الانتاج لسامويلسون بين الدول.
  إن هذا التخصص يصبو لمواكبة محتوى تدريس الجامعات العالمية ولتكوين مخرجات من شأنها حمل راية الاهتمام بالتجارة الحرة العالمية ومعرفة كل ما له صلة بهذا الميدان المهم، وكذا تحقيق السبق لمختلف التطورات المتسارعة في الاقتصاد العالمي والتجارة الدولية، في ظل تزايد درجة انفتاح الاقتصاد الجزائري على الاقتصاد العالمي من خلال تحرير التجارة الخارجية والاستفادة من التدفقات الاجنبية وكذا نقل التكنولوجيا ومعرفة مختلف المواقع المتعلقة بالصناعة والسياحة والزراعة والخدمات (القطاعات المهمة) ودراسة مساهمة تكنولوجيات المعلومات والاتصالات في رسم الخريطة الحالية للجغرافيا الاقتصادية الجديدة (NEG) ومحاولة بناء قاعدة بيانات عالمية لخرائط النشاطات ذلك بغية تسهيل عمل الشركات وحركة التجارة العالمية وبهدف توطين واعادة توطين مختلف النشاطات الانتاجية ذات الاهمية البالغة في نمو تلك الاقتصادات.

 لأجل هذا يسعى قسم العلوم الاقتصادية لتحيين وحداثة التكوين في تخصص ماستر "الاقتصاد الدولي"، لإعداد الطلبة وتأهيلهم لمعرفة كل ما يتعلق بمواقع ومراكز النشاطات الانتاجية (الصناعة، الزراعة، السياحة، الخدمات) وكذا مراكز الموارد الطبيعية في العالم لتوجيه حركة الشركات والمساهة في رسم خارطة لحركة عوامل الانتاج ورفع الوعي التعليمي لدى الطلبة بهذا المجال الذي من شانه محاكاة ومواكبة مجريات كل ما يتعلق بتوزيع الانشطة على مستوى العالم عموما وعلى مستوى الجزائر خصوصا.
2- الأهداف:
    نهدف من خلا هذه المطبوعة ل: 
- الإحاطة بادبيات الجغرافيا الاقتصادية (التطور التاريخي، المفهوم، مناهج البحث المختلفة)؛
- ضرورة التحكم في المفاهيم الاساسية والنظريات الاساسية للجغرافيا الاقتصادية ؛
- دراسة كل ما يتعلق بالموارد الطبيعية والموارد السياحية والموارد الزراعية؛ 

- التحكم في كل ما يتعلق بالقطاعات الاقتصادية ذات الصلة بالنشاطات الانتاجية المهمة (الصناعة، الزراعة، السياحة، الخدمات، غيرها)؛
- الالمام بالمواقع والمراكز المهمة للنشاطات الانتاجية؛
- ابراز مختلف التحديات السياسية المتعلقة بالجغرافيا الاقتصادية وما يتعلق بعولمة النشاطات الاقتصادية.
3- فهرس المحتويات

- مقدمة

1- المحور الأول: مدخل مفاهيمي للجغرافيا الاقتصادية.
1-1- نظرة عامة حول الجغرافيا الاقتصادية؛
  1-2- ماهية الجغرافيا الاقتصادية: مفهومها، مركزها بين العلوم الجغرافية؛
  1-3- المكونات الرئيسية للعقلية الاقتصادية؛
  1-4- مناهج دراستها، أقسامها؛
  1-5- بداية الجغرافيا الاقتصادية الجديدة (NEG).
2- المحور الثاني: المناهج الرئيسية في الجغرافيا الاقتصادية (النظريات الرئيسية).
            2-1- النظرية الكلاسيكية والنيوكلاسيكية.
           2-2- النهج السلوكي؛
           2-3- المنهج البنيوي (النظرية الماركسية)؛
          2-3- النظرية ما بعد البنيوية (التحول الثقافي).
       3- المحور الثالث: الجغرافيا الاقتصادية في العالم المعاصر (في ظل العولمة).
      4- المحور الرابع: الجغرافيا الاقتصادية وتحديات السياسة.
- خاتمة.
المراجع المقترحة:
أولا: باللغة العربية:
I : الكتب: 
1- محمد خميس الزوكة، الجغرافيا الاقتصادية، دار المعرفة الجامعية، الطبعة الاولى، القاهرة 2000.
2- محمد رياض وكوثر عبد الرسول، الجغرافيا الاقتصادية وجغرافية الانتاج الحيوي، مؤسسة هنداوي، القاهرة، مصر، الطبعة الاولى، 2015.
II: الرسائل والأطروحات
ثانيا: باللغة الأجنبية

I: livres 

1- José M. Gaspar (2020): New economic geography: history and debate, The European Journal of the History of Economic Thought, DOI: 10.1080/09672567.2020.1767671. 
2- M. Sokol, Economic geography, Department of Geography, Queen Mary, University of London, 2011.

3- James D. Sidaway, Geographies of Development, New Maps, New Visions?, University of Amsterdam, 27 Jul 2011.

4- Jennifer Lee 2002: Civility in the City: Blacks, Jews, and Koreans in Urban America Cambridge, MA: Harvard University Press.

تمهيد:
تقدم الجغرافية الاقتصادية افكار فريدة لفهم الاقتصاد العالمي المعاصر بكل تعقيداته، ذلك لتميزها بنقطة قوة في استخدام مفاهيم المكان والحجم، فبالرغم مما يُقال ان العولمة ستؤدي حتما إلى نهاية الجغرافيا "قرية صغيرة"، لكنها ستبقى مهمة، فهي تقدم ادوات مفيدة لتحليل وفهم العمليات الاقتصادية التي تشكل عالمنا المعاصر.
1. ما معنى الجغرافية الاقتصادية؟
افضل وصف للجغرافية الاقتصادية الذي يستخدمه الاقتصاديون هو الاقتصاد الجغرافي، او الاقتصاد المكاني بشكل عام،فهناك تمييز بين "الجغرافية الاقتصادية" و"الاقتصاد الجغرافي". 
(Coe at al, 2007)
 الاختلاف الرئيسي هو أن الاقتصاديين يولون القليل من الاهتمام للابعاد الجغرافية للعمليات الاقتصادية بينما الجغرافيون يعتبرونها ضرورية لفهم طرق عمل الاقتصادات.
يعتقد الاقتصاديين أن اللغة الرئيسية للاقتصاد هي الرياضيات.
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2. العقلية الاقتصادية (الاقتصاد السائد): economic orthodoxy:
2.1. المكونات الرئيسية للعقلية الاقتصادية: جميع الناس يتصرفون بطريقة عقلانية ، ومصلحة ذاتية ، واقتصادية ، وتعظيم الربح "الرجل الاقتصادي"؛ 
الاهتمامات الرئيسية للاقتصاد هو التنبؤ بسلوك الاقتصاد باستخدام النمذجة؛ 
الرجل الاقتصادي العقلاني (بشكل مباشر أو من خلال شركة) يتنافسون ضد بعضهم في السوق؛
السوق أفضل آلية لضمان الكفاءة من خلال المنافسة الكاملة والوصول إلى التوازن؛
يعتقد الاقتصاديون بعالمية مبادئ اقتصاد السوق.
كخلاصة يعتقد الجل بأن: "القوانين الاقتصادية منتشرة في كل مناطق العالم وهناك مساحة صغيرة للاختلافات المحلية والجغرافية".
فنادرا ما تدخل الجغرافيا ما عدا الاقتصاد الجغرافي في معادلات الاقتصاديين.
3. بداية الجغرافية الاقتصادية الجديدة (NEG):
يعتبر paul krugman من المساهمين الجدد في رسم خريطة "الجغرافية الاقتصادية الجديدة" لكن مفهومه لها مازال محدودا وضيقا، وهناك ايضا اختلافات صارخة بين "الجغرافية الاقتصادية الجديدة" عند الاقتصاديين وعند الجغرافيين.
يذهب كل من lee وآخرون إلى أن:"مقاربات الجغرافية الاقتصادية تساعدنا على فهم العالم الاقتصادي الحديث بكل تعقيداته". (Coe et al, 2007).
4. الاختلافات بين الجغرافيين والاقتصاديين في رؤية الجغرافية الاقتصادية: فالاختلافات تكمن في أن الاقتصاديين يركزون على "الرجل العقلاني" وزيادة الارباح من خلال الاستجابة لاشارات السوق. بينما الجغرافيون يرون أنه يمكن أن يتأثر بالنوع والعرق والطبقة والثقافة والصحة وغيرها، أيضا يصرّحون ب:" لا يوجد اقتصاد يمكن ان يعمل على رأس دبوس" (Massey ، 1995).
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5. الإختلافات الصارخة الأخرى:
الاختلاف المهم: "أن الرياضيات لا يستطيع من خلالها الاقتصاديين فهم مسائل القوة والعلاقات الاجتماعية" (lee, 2002)؛ 
  فالجغرافيا الاقتصادية قادرة على استكشاف الروابط والعلاقات (عند الجغرافيين). 
  ايضا العلاقات والروابط لا تكمن في عمليات التبادل والمعاملات في السوق بل هناك معاملات خارج السوق.
 الجغرافيين الاقتصاديين لا يتحدثون الآن عن الاقتصاد "مفرد" بل اقتصادات "جمع"، ف"الاقتصادات المتنوعة" قوضت فكرة عالمية القوانين لدى الاقتصاديين، فهناك تفسيرات بديلة.
5. 2. الاختلافات الجديدة في نظرتهم للجغرافية الاقتصادية الجديدة (NEG):
· التركيز على العوامل الثقافية يمثل احد الاختلافات الرئيسية في نظرهم ل NEG؛
·  جلب التحول الثقافي تغييرا في التركيز على سمات أكثر خصوصية بعيدا عن التركيز على السمات العامة.
6. مفاهيم أساسية للجغرافية الإقتصادية:
6. 1. الفضاء(space):: المسافة المادية والمساحة؛ ونستطيع من خلاله طرح أسئلة بسيطة مثل: مكان حدوث عملية معينة، له عناصر لفهمه: 
·  الاقليمية والشكل (شكل اقليمي لبلد)؛
·  الموقع؛
-  التدفقات عبر الفضاء؛
6. 2. المكان (place) : التقاط خصوصية ومن خلال المكان يستكشف الجغرافيون ثراء وتعقيد اماكن معينة والعمليات الاقتصادية التي تكون جزءا من السياقات البيئية، الاجتماعية، الثقافية والمؤسسية والسياسية. فالسياقات تؤثر وتتأثر بالعمليات الاقتصادية كبعض القيم الغربية تصبح غريبة على العديد من المجتمعات. وبالتالي: "فكرة المكان غامضة" لأنها يمكن أن تتخذ اشكالا واحجاما مختلفة.
6. 3. النطاق (scale) : يساعدنا على الاماكن من خلال تصنيف المقاييس المكانية، وتشمل تلك المقاييس مايلي:
· النطاق العالمي؛
·  النطاق الاقليمي الكلي (أوروبا أو أمريكا الشمالية)؛
· النطاق الوطني؛
· النطاق الاقليمي (جنوب شرق إنجلترا أو الهضاب العليا)؛
· النطاق المحلي (لندن، وهران)؛
· أماكن العيش (أماكن العمل، أماكن المنزل). (COE ET AL, 2007)

خلاصة: "هذه المقاييس تعتبر تمثيلات للعالم"،
حتى إدراك هذه المفاهيم هي الاخرى عرضة للنقاش، والتفسيرات البديلة في الجغرافية، فيستخدم الجغرافيين مصطلح الفضاء على الفضاء الجغرافي المطلق بينما يستخدم آخرون الفضاء النسبي. وبالتالي الجغرافية الاقتصادية مجال نابض بالحياة وديناميكي ومتطور.
اسئلة للمراجعة: 
Q1 : ماهي الطرق التي يفيد بها مفهوم الفضاء في تحليل مشاكل الجزائر؟
Q2 : ما هي نقاط القوة والضعف في مفهوم المكان؟
Q3: لماذا من المهم أن تكون على دراية بتمثيلات الفضاء أو المكان أو المقياس؟
7. لماذا الجغرافية الاقتصادية مهمة: لانها مجموعة متنوعة من الاساليب والمفاهيم لدراسة العمليات الاقتصادية، ويؤكد كل من Peter Dicken and Peter Lloyd (1990): " الجغرافي الاقتصادي يهتم بالتنظيم المكاني للأنظمة الاقتصادية، حيث توجد العناصر المختلفة للنظام وارتباطها ببعضها البعض في الفضاء، والتأثير المكاني للعمليات الاقتصادية".
وأيضا يهتم الجغرافيون بثلاثة أسئلة مترابطة: ما هي طرق تنظيم الأنشطة الاقتصادية مكانيًا على سطح الأرض ، وكيف تتغير هذه الأشكال أو الأنماط المكانية بمرور الوقت؟
لماذا يتم تنظيم الأنشطة الاقتصادية مكانيًا بطرق معينة ؛ أي ، ما هي العمليات الأساسية في العمل؟
كيف يؤثر التنظيم المكاني للأنشطة الاقتصادية في حد ذاته على العمليات الاقتصادية والاجتماعية الأخرى؟
7. 2. أهمية دراسة الجغرافية الاقتصادية: الأصول الثقافية والبيئية للنشاط الاقتصادي ، والتي يتم التعبير عنها من خلال علاقات القرابة المبنية اجتماعياً ؛ والنضال من أجل إقامة مجموعة معينة من علاقات الإنتاج الاجتماعية ومداها الجغرافي؛
· تصور الطبيعة؛
· أشكال حساب وقياس القيمة؛
· عمليات وأشكال الإنتاج والاستهلاك الناتجة عن هذه العلاقات وأنظمة القيم؛
· تقسيم العمل؛
·  شروط التنمية ضمن مجموعة معينة من العلاقات الاجتماعية؛
· أشكال الدولة والسياسة التي تدعم وتشرّع علاقات اجتماعية معينة وعمليات الإنتاج والاستهلاك؛
·  بناء الأشكال الثقافية والأيديولوجية التي تشكل أساس الخطاب ضمن نظام قيم معين؛
· هيكلة العلاقات داخل وبين مجموعات مختلفة من العلاقات الاجتماعية؛
· شروط التحول من مجموعة علاقات إنتاج اجتماعية إلى أخرى.
8. المناهج الرئيسية في الجغرافيا الاقتصادية: هناك اربعة وجهات النظر المهمة :
1. المنهج الكلاسيكي: ( نظرية الموقع النيوكلاسيكية) (سنراها في الفصل3): (1950-1960)  تأسيس وشرح الانماط في توزيع الانشطة الاقتصادية عبر الفضاء (ثورة كمية)، بعد عدم الرضا بتلك التفسيرات، ظهرت بدائل قادها p.krugman تجلت في "الجغرافية الاقتصادية الجديدة NEG".
2. المنهج السلوكي: إبتعد عن النهج الكلاسيكي للرجل الاقتصادي واستكشف مجموعة واسعة من العوامل التي تؤثر على صنع القرار الاقتصادي للفاعلين البشريين في مواقف مختلفة.
· انتقاده: فشل في استكشاف العلاقات بين الافراد والمجتمع بشكل كامل.
3. المنهج البنيوي (/الاقتصاد السياسي الماركسي): يركز على العلاقات الاجتماعية في التحليل، مع التركيز على الطبقة. (1970). للماركسية دور في لفت الانتباه من القضايا المكانية إلى العلاقات الاجتماعية والهياكل الاقتصادية للاقتصادات الرأسمالية.ذ
4. منهج التحول الثقافي (ما بعد البنيوية/NEG): منتصف التسعينات، تشكلت فكرة أن الجغرافية الاقتصادية لا ينظر إليها بمنأى عن السياقات الاجتماعية، الثقافية والسياسية. تم استبدال التركيز على مفهوم "الطبقة" بالاهتمام بالعرق، الجنس، العمر، الدين، الثقافة. (المنعطف الثقافي).
8. 2. الجغرافية الاقتصادية بحلة جديدة وفقا لPAUL KRUGMAN: وفقا ل Krugman: "الجغرافية الاقتصادية تدور حول موقع الانتاج في الفضاء"؛
  وعرفها أيضا:"  فرع من فروع الاقتصاد يهتم بمكان حدوث الأشياء فيما يتعلق ببعضها البعض"؛
 يستخدم Krugman نماذج اقتصادية معقدة يتم فيها ادراج الجغرافيا (غالبا في شكل تكاليف النقل كعامل) مهم. يشترك Krugman في نظرته لNEG مع نظرية الموقع النيوكلاسيكية. ونجد من خلال الرسم الموضح ادناه ان الاختلافات بدات تتلاشى وتقترب الرؤى بين الجغرافيين والاقتصاديين في فهمهم للجغرافيا الاقتصادية.
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كخلاصة: الNEG عند الجغرافيين التي عرفت تحولا ثقافيا لا يمكن تمثيلها بنظرية واحدة؛
 الNEG  للمنعطف الثقافي تمثل وجهة نظر مختلفة بشكل كبير عن الاقتصادات ومناطقها الجغرافية؛
هناك محاولات لتعزيز الحوار بين الجغرافيين والاقتصاديين (من خلال مجلة الجغرافية الاقتصادية)، لوجود فجوة بينهم.
أسئلة للمراجعة: 
· أيّ من النظريات الأربعة الرئيسية الموضحة أعلاه أكثر ارتباطًا بـ "الجغرافيا الاقتصادية الجديدة" التي طورها الاقتصاديون؟
· أيّ من هذه الأساليب يرى التنمية الاقتصادية كنتيجة للصراعات بين رأس المال والعمل؟
· هل الجغرافيا الاقتصادية الجديدة ممثلة بمنظور نظري معين؟
نقطة تحول: وكبداية لعصر جديد في الجغرافيا الاقتصادية: " يبدو أنّ الفضاء يتلاشى بسبب تكنولوجيا المعلومات والاتصالات الحديثة ICT".
1. عصر العولمة (نهاية الجغرافيا): الاتصالات الإلكترونية (ICT) لها تأثيرات "تقلص المساحة" وستؤدي إلى "موت المسافة"، وبالتالي "نهاية الجغرافيا" في النهاية. تم التعبير عن أطروحة "موت المسافة" بواسطة Cairncross  على النحو التالي: "لن تحدد المسافة بعد الآن تكلفة الاتصال إلكترونيًا.
1. 2. "نهاية الجغرافيا" صراع فكري:
يرى خبراء (ICT) أن المكان لم يعد مهم وتجلى ذلك في أنّ منظمو الاسواق المالية لم يعودوا يحتكروا البورصات في منطقة محددة وتقديم الخدمات المالية أوسع نطاقا (خارج النطاق التقليدي)؛ والشركات يمكنها تحديد المكان عن بعد بالعثور على أفضل صفقة بناءا على مهاراتها وانتاجيتها حسب Cairncross and O’Brien ويعتقدون أن العولمة شيء إيجابي وستستفيد الشركات المالية وعملائها من "نهاية الجغرافيا" (عولمة مفرطة).
ويذهب البعض الآخر إلى تحرير الانشطة الاقتصادية من القيود الجغرافية التقليدية سيعود بالنفع لجميع انحاء العالم.
1. 3. أهمية الجغرافية الاقتصادية في عصر العولمة :دور المكان والفضاء لا يتضاءل في عالم العولمة، فمع تزايد تدويل الانشطة ويزداد الترابط وتشتد المنافسة، لذا اصبحت الجغرافيا أكثر أهمية من وقت مضى. 
· الجغرافيا الاقتصادية على الرغم من العولمة الاقتصادية تساعدنا على فهم أن الاستثمار والانتاج والتجارة والاستهلاك غير متساو.
· فهم مواقع الشركات متعددة الجنسيات؛
· على الرغم من استخدام ICT تساعد الجغرافيا على فهم أنّ الاماكن التجارية المالية تظل ثابتة في عدد من المدن؛
· فهم عدم تكافؤ التنمية في العالم؛ وعدم المساواة في مختلف النطاقات الجغرافية بالنسبة للفقر في المناطق الريفية دون الحضرية.
كخلاصة: تبقى الجغرافيا الاقتصادية تقدم أسسا صلبة في مناهج ونظريات الجغرافية الاقتصادية وامكانية تطبيقها في العالم المعاصر  وصنع السياسات.
وأيضا: "تحول الصراع أو تعدده بين رؤية الجغرافيين والاقتصاديين وخبراء ICT s مع تصاعد أفكار ICT"؛
أسئلة للمراجعة: 
1- لماذا، على الرغم من وجهات نظر أوبراين ، لماذا تستمر وول ستريت في العمل كعقدة رئيسية في النظام المالي العالمي؟
· كيف يمكن للجغرافيا الاقتصادية أن تساهم في فهم الفقر في أماكن مثل الجزائر؟
·  برأيك، هل يمكن ربط وول ستريت والجزائر اقتصاديًا؟
2. ابحث عن مقالتين أو ثلاث مقالات في الصحف المحلية حول الفقر في بلدك أو مدينتك.
حاول الإجابة على الأسئلة التالية:
· ما هي أسباب الفقر الواردة في هذه المقالات (إن وجدت)؟
· ما هي الطرق التي يتم بها تمثيل المساحة أو المكان أو المقياس في هذه المقالات (إن وجدت)؟
·  كيف يمكن للجغرافيا الاقتصادية أن تساعدك على فهم مشكلة الفقر في بلدك أو مدينتك؟
المحور الثاني: المناهج الرئيسية للجغرافية الاقتصادية (النظريات الرئيسية).
تمهيد: سنحاول في هذا المحور استكشاف وجهات النظر النظرية المختلفة حول "الاقتصاد" وآثارها الجغرافية مع ذكر الاختلافات الرئيسية في المناهج النظرية، وسوف ننظر ثلاث وجهات نظر عامة: المنظر الاقتصادي السائد ، المنظور الماركسي ثم  المناهج البديلة.
1. مفهوم الاقتصاد (عموما وفي مقياسنا):
قبل البدء في مختلف النظريات، نسلط الضوء على مفهوم الاقتصاد فهو مصطلح يوناني ويعني: "إدارة الاسرة"، وحتى حاليا يعرّف على أنه: "الإدارة الدقيقة للموارد المتاحة"؛
وفيما يتعلق بالمقاييس الجغرافية يعرف على أنه: " حالة بلد أو منطقة من حيث إنتاج واستهلاك السلع والخدمات وتوريد النقود".
2. قياس الاقتصاد:
GDP: هو مؤشر لقياس الاقتصاد، ويمثل اجمالي القيمة السوقية للانتاج في اقتصاد معين، ويتم حسابه مجموع نفقات الاسر والشركات والحكومات بالاضافة إلى صافي الصادرات.
 لكن هذا المقياس محدود فهو يستبعد عمليات أخرى، فعمل كالمشي، ركوب الدراجة، أعمال بدون أجر لا تدخل في حساب GDP، كذلك "الاقتصاد الاسود" معاملاته لا تسجلها الحكومة.
يشير هنا Ray Hudson أن "الاقتصاد" هو " تلك العمليات والممارسات الخطابية والمادية للإنتاج والتوزيع والاستهلاك، والتي يسعى الناس من خلالها إلى خلق الثروة والازدهار والرفاهية وبالتالي بناء الاقتصادات.
3. وجهات النظر الرئيسية في الجغرافية الاقتصادية:
3. 1. النظرية الكلاسيكية الجديدة: منذ القرن 19 إلى يومنا تبقى مهيمنة على النظرية الاقتصادية، بناها آدم سميث ويعتقد أن "السوق هو الآلية الأكثر فعالية لتخصيص الموارد (تقسيم العمل) وبالتالي خلق الازدهار، وهذا ما يعرف "باليد الخفية". وأعطى مثال على تقسيم عملية صنع دبوس إلى 18 عملية (حسب الصورة)؛
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 وعند تقسيم العمل تزيد الانتاجية مقارنة بعدم تقسيمه؛ وبالنسبة لتحديد كمية الانتاج والسعر يتم من خلال "اليد الخفية"؛ وبفعل قوى العرض والطلب يصل المنحنى لل"توازن"؛ ويتصرف المنتجون والمستهلكون بطريقة عقلانية "الانسان الاقتصادي" وهذا السلوك مدفوع ب" المصلحة الذاتية"؛
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خلاصة:  المبادئ الاساسية للكلاسيك هي الرجل العقلاني والسوق قادر على تحقيق التوازن والكفاءة؛
لكن لاقت انتقادات من الماركسيين والمناهج البديلة؛
3. 2. النظرة الماركسية: 
اهتم كل من Karl Marx وFriedrich Engels  بتجميع الثروة وتوزيعها على افراد المجتمع، واشار ماركس إلى أن الثروة ستتركز في ايدي القلة عكس سميث،  وبالنسبة للمثال السابق أن مصنع الدبابيس يكون ملك مشترك للعمال وبالتالي تقسيم الارباح على الرغم من امتلاك القطاع الخاص للمصنع في النظام الراسمالي لكن عندهم العمال يبيعون عملهم الخاص للراسماليين كما قال ماركس، فالعمل عن الراسماليين "سلعة تباع"؛ والراسماليين عليهم المساهمة ب"راس المال وتحقيق الربح".
 حسب الشكل: الراسمالي لديه راس مال نقدي M ويمكن تحويله إلى راس مال منتج P من خلال شراء سلعتين (قوة العمل LP (10عمال) ووسائل الانتاج MP لانتاج دبابيس تمثل هذه راس المال السلعي C ويمكن تحويله لراس مال نقدي ببيع تلك السلعة (بسعر يسمى قيمة التبادل) وفي الاخير ليبقى الراسمالي على قيد الحياة لابد أن يكون.[image: image7.png]


 M surplus "البحث عن الربح هو القوة المحركة للاقتصاد".
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M : رأس المال النقدي ، C : رأس المال السلعي، LP : قوة العمل، MP: وسائل الإنتاج،P : عملية الإنتاج، [image: image10.png]


: زيادة رأس مال السلع، s : فائض القيمة، [image: image12.png]


: زيادة رأس المال النقدي.
· النقطة الحاسمة للماركسيين أن كل قيمة تأتي من العمل البشري، وفائض القيمة هي الفرق بين الاجور التي يدفعها صاحب المصنع مقابل عملهم والقيمة التي ينتجونها وهذه "القيمة أكبر من المكافأة". هذا هو اساس الاستغلال في النظام الراسمالي، وكل الراسماليين يتصرفون بالمثل وتشتد المنافسة ومصلحتهم في ذلك تحقيق الربح لكن ماركس جادل على ان هذا الاجراء الفردي لا يؤدي للتوازن والاستفادة للجميع؛
· جادل أيضا ماركس الراسمالية غير متكافئة الفرص، والتفاوتات ستزداد مع محاولة الراسماليين زيادة ارباحهم وضغط اجور العمال عن طريق ادخال الآلات أو تكثيف ساعات العمل، وباستبدال العمال بالآلة سيزيد من العاطلين عن العمل وتنخفض الاجور وبالتالي:
"تركّز الثروة في أيدي القلة"
3. 3. المناهج البديلة: رغم الاختلافات بين الكلاسيك والماركسيين إلا انهم يشتركون في معاملات السوق الرسمية لكن الماركسيين يركزون على الفرق بين سعر العمل (قيمة تبادل قوة العمل) وقيمة التبادل للسلع التي ينتجها العمل؛
بالنسبة للمناهج البديلة أو غير التقليدية أهمها مناهج الاقتصاد التطوري والمؤسساتي (Williamson, 1975; Nelson and Winter, 1982; Hodgson, 1988, 1993, 1998).
هناك خصائص رئيسية للمناهج البديلة أهمها الأخذ في الاعتبار السياقات الاجتماعية والثقافية والمؤسسية وهناك مؤسسات رسمية (القوانين) وغير رسمية (الاعراف والتقاليد...)؛ فالمؤسسات الاجتماعية تلعب دورا في توجيه عمل الوكلاء الاقتصاديين، وان الشركات ليست وحدات ذرية تتنافس فيما بينها بل جزأ لا يتجزأ من العلاقات والشبكات قد تتضمن الشبكات روابط الرسمية وغير الرسمية؛
يعتبر التطوريون والمؤسسيون أن الاقتصادات الناجحة هي الاقتصادات المختلطة، مع ادوار مهمة للقطاع العام ومختلف السياسات،  فهي قادرة على التكيف والبقاء أطول، بدلا من "البقاء للاصلح" على المدى القصير.
يعتقد هؤلاء أن المعرفة تعتبر: "المورد الرئيسي للاقتصاد" واهمية النسبية للارض وراس المال المادي تحولا كبيرا نحو راس المال المعرفي. والثروة المستقبلية ستشتق من الموارد الفكرية، وبالتالي هناك تحول إلى "ثورة المعرفة" (Burton-Jones, 1999, p.3).. 
لكن المبادئ الكلاسيكية والماركسية ستنطبق عليهم؛
 في نماذجهم ركزوا على "اقتصاد التعلم" (Lundvall and Johnson، 1994) وأن الاقتصاد مجموعات جديدة من المعرفة والتعلم" واقتصاد التعلم مفهوم ديناميكي يعني القدرة على التعلم وتوسيع قاعدة المعرفة من خلال انظمة العلوم والتكنولوجيا (مؤسسات البحث والتكوين) أيضا الآثار التعليمية للهيكل الاقتصادي والاشكال التنظيمية والاطار المؤسسي. 
يصنف كل من  Lundvall and Johnsonأربع فئات من التعلم:  معرفة ماذا، أعرف لماذا، تعرف من (متى وأين)، الفئة الاولى "الحقائق" والثانية هنا يشر لمعرفة مبادئ وقوانين الحركة في الطبيعة والمجتمع. ومعرفة من اكثر تعقيدا يصل الى مجال من العلاقات الاجتماعية المحددة وبعد الزمان والمكان، ذلك بمعرفة الوقت ومعرفة الاسواق بابعادها الزمانية والمكانية بالتالي معرفة المهارات العملية في الانتاج.
 يركزون Lundvall and Johnson  على مصطلح "النسيان"  أي قدرته على نسيان مهارات قديمة كاغلاق فروع متعثرة وذلك بالتجديد الدائم و"اقتصاد التعلم" المبني على ذكاء التعلم المستمر المنظم ذاتيا (والنسيان).
أسئلة للمراجعة: أعد قراءة المقالة (researchgate) التي اخترتها للنشاط 2.1 وأجب عن الأسئلة التالية:
· هل تناقش المقالة القوى السببية الكامنة وراء النمو الاقتصادي أو ، كبديل لذلك ، أسباب الصعوبات الاقتصادية؟
· إذا كان الأمر كذلك، فما التفسيرات المقدمة؟ ما هو المنظور النظري (إن وجد) المستخدم؟ هل يناقش المقال دور السوق أو المنافسة أو الاستغلال أو الابتكار أو المعرفة؟
· هل التفسيرات التي قدمتها المادة مُرضية؟
· هل تذكر المقالة الأبعاد المكانية للعمليات الاقتصادية التي تمت مناقشتها؟
المحور الثالث: الجغرافية الاقتصادية في العالم المعاصر.
تمهيد: في العقود الاربعة الماضية، حصلت تغييرات جذرية لنطاق وطابع انتاج وتوزيع العديد من السلع والقطاعات، على غرار الزراعة، الصناعة والخدمات.

المراجع: 
· Handbook on the Globalisation of Agriculture (pp.1-28)Chapter: The Globalisation of Agriculture: Introducing the HandbookPublisher: Edward ElgarEditors: Guy M. Robinson, Doris A. Carson, june 2015.
·  https://www.researchgate.net/publication/317932823_Post-industrial_ globalization_ and_local_ milieus_A_typology
1. جغرافية العولمة الاقتصادية في الزراعة:
1. 1. على حد قول2009 Galbraith، 2002؛ Stiglitz، 2003؛ Steger، العالم يمر بمرحلة جديدة من التطور الراسمالي الذي يشمل الانتشار العالمي لتقنيات الانتاج الحديثة. ومازاد من ذلك الانتشار الترابط والعلاقات المتبادلة بين المجتمعات التي اصبحت مندمجة في الاسواق العالمية. وساهمت الشركات العابرة للقارات في احداث تغييرات اقتصادية واجتماعية عميقة وهذه التغييرات ايجابية تتمثل في زيادة الاختيار وخلق الثروة. لكن هناك عواقب سلبية تتمثل في زيادة الفوارق بين الاغنياء والفقراء، وزيادة المنافسة على الشركات غير القادرة على الاستفادة من اقتصاديات الحجم، والآثار السلبية على التنوع الثقافي والبيئي (Dreher et al. ، 2008).  
1. 2. عولمة السلع الزراعية (النزعة الاستهلاكية، الانتاج):
فالسلع الزراعية كالحبوب لم تعد سلعا مادية فقط بل معلومات وعناصر ذات خصائص ثقافية أو جمالية (Kraidy, 2005)، وتركز النزعة الاستهلاكية التي ترتبط بها العولمة على الصور والرموز والعلامات الثقافية ك "طازج" أو "أخضر" او ارتباطات مع مواقع معينة. فالشركات عبر الوطنية تهدف للوصول إلى السوق العالمية بغض النظر عن الحدود المادية للدولة القومية. ومن آثار العولمة زيادة تحول المنتجات الزراعية من العناصر الموجهة للاستهلاك الفوري إلى مدخلات لنظام التصنيع الغذائي". وبالنسبة لبعض السلع الزراعية فان "شركات المعالجة هي المعولمة". وتجار التجزئة هم عالميون لكن الانتاج يبقى محلي او اقليمي أو وطني.   
حوصلة:
العولمة يجب ان ينظر اليها على انها جزئية وليست شاملة فقد عززت سيطرة الثلاثي العالمي على الاقتصاد العالمي والمناطق الاخرى بقيت على الهامش، حيث اصبحت الاخيرة مصدرا للعمالة الرخيصة ومواقع للاستثمار الراسمالي في المشاريع البديلة كعمليت شطب الضرائب (Giddens, 2002; Goldberg and Pavcnik, 2007).
1. 3. السوق العالمية للزراعة:
تجاوز سوق الفواكه الطازجة والخضروات الطازجة والزهور المقطوفة 5% حيث تساوى مع سوق النفط الخام (Diop and Jaffee, 2005). فقد ظهرت جهات فاعلة في هذه التجارة نظرا لنقص التكاليف وتكامل المواسم مع الاسواق الغربية، فغالبية واردات المملكة المتحدة من بساتين الطازجة في افريقيا من خلال محلات السوبر ماركات التي تتحكم في 80% من مبيعات المواد الغذائية، وتعتبر سياسات م.س.ماركت أمرا حيويا لهذه التجارة، حيث يتطلب الامداد على طول السنة الاستعانة بمصادر مختلفة من العالم، فتجارة التجزئة وانماط الاستهلاك المختلفة هما جزء مهم من العولمة (Coe and Wrigley ، 2009)، اضافة الى جزء آخر هو زيادة تدفق الاستثمارات.
1. 4. المؤسسات العالمية وعولمة الزراعة:  
ساهمت المؤسسات العالمية (WTO, IMF) في تنظيم عمليات العولمة من خلال تقديم فرص جديدة للشركات عبر الوطنية للعمل على اساس عالمي، بفعل ذلك تقلصت الاعانات مؤخرا وبالتالي زيادة المنافسة وهذه التغييرات لها عواقب وخيمة فاللوائح الاتحاد الاوروبي واللوائح الاخرى اثرت على الاكتفاء الذاتي في الغذاء في المملكة المتحدة من 87% في 1991  الى 73% في 2013.
كان للشركات عبر الوطنية دور فعال في كل جوانب سلسلة الاغذية الزراعية خاصة مدخلات الانتاج (التكنولوجيا الحيوية). والتوزيع والتجهيز والبيع بالتجزئة. فالشركات عبر الوطنية لها نهج عالمي تجاه الاسواق والانتاج فلها مرونة في الاستجابة للفرص الجديدة ووفورات الحجم لتوفير العمالة والمواد على الصعيد العالمي. 
الزراعة على المستوى العالمي تُعامل بشكل مختلف وترتبط ارتباطا وثيقا بالزراعة الاسرية. بما في ذلك الو.م.أ والاتحاد الاوروبي. فجذور الحمائية تعود لجماعات الضغط الزراعية انها كانت اكثر قوة  خلال حقبة، ويبقى الليبراليون يدافعون عن تخفيض الاعانات رغم تقلص حججهم خاصة بعذ الازمة المالية 2008. 
لا زالت السياسة الحمائية لبعض المنتجات الحساسة في المعاملات التجارية رغم مفاوضات اوروغواي والدوحة هذا ما شوه التجارة وبالتالي تقييد العولمة. وقد ساهمت السياسة الزراعية الامريكية في العولمة بالعمل بعيدا عن الدعم.
1. 5. النظم الغذائية العالمية: 
تربط العلاقات الدولية لانتاج الغذاء واستهلاكه النظم الراسمالية وهناك ثلاث انظمة: 1- صادرات الحبوب واللحوم من المزارع العائلية في مستعمرات المستوطنين (1870-1920)؛ 2- توفير الغذاء للاستهلاك الشامل في العالم المتقدم (1920-1980)؛ 3- نظام ثالث متطور وهو الزراعة التي تركز عل عولمة الانتاج والاستهلاك، ولكنه يشير إلى ظهور الاطعمة الطازجة والعضوية والمعاد تصنيعها (Holt Giménez and Shattuck, 2011 )؛
عالمية الزراعة أدى إلى تقلبات في اسعار السلع الزراعية وزيادة فرص التصدير، ورغم اصوات تحرير التجارة وزعم الو.م.ا بعدم الدعم إلا أنّ الدول المتقدمة لا زالت تقدم دعم على شكل تامينات للزراعة بينما الدول النامية تفرض ضرائب مباشرة على صادرات الزراعة وهي سياسات مشوهة للاسعار.
2. جغرافية العولمة الصناعية: 
حاليا تطوير المناطق يعتد على اندماجها في العولمة من خلال الانتاج والاستهلاك، وقد توصل الدراسة (Markusen & Schrock ، 2009) و(Davezies &  Talandier, 2016) على ان التنمية الاقليمية الحالية قائمة على التنافسية والجاذبية معاً. ولا تزال هذه الفكرة مطروحة وهناك تصور ل Camagni (2005) ان المنطقة تعتبر مكان لالتقاء الامدادات والطلبات المختلفة. وقد اتاح ايضا مفهوم البيئة المبتكرة (التجمعات والمناطق الصناعية) للسياق الصناعي ان ياخذ في الحسبان القدرة المحلية على تجديد القدرة التنافسية.
اشار كل من Atkinson & Bridge ، 2004 ، Lees ، Slater ، & Wyly ، 2013 ، Smith & Williams ، 2013 على ان النزوح الحرفي والصناعي كان نتيجة الضغوط السكنية والسياحية. وهناك مشاكل نمو غير الكافية فقد لوحظ ان بعض المدن والمناطق الصناعية فقيرة رغم الانتاجية العالية (نظرا لانخفاض الاستهلاك)وبالتالي سيكون لتلك المناطق نمو وتنمية أقل ويرجع ذلك لقيام الكثير منهم بالترويج للقطاعات التجارية والسياحية. 
2. 2. سياق ما بعد الصناعة (POST-INDUSTRIAL CONTEXT):
يعتبر الابتكار والابداع حاسما للقدرة التنافسية الصناعية للمناطق. وهناك منافسة بين المدن والمناطق لجذب المستهلكين فسياق ما بعد الصناعة يؤدي الى مناطق جغرافية جديدة لديناميكيات التنمية الاقليمية للتمييز بين مناطق الانتاج ومناطق التي تجذب تدفقات الدخل.
اصبحت المناطق تتنافس ليس كتكتلات منتجة فقط لكن ايضا كبيئات معيشية، فاصبحت المدن تنمي جاذبيتها للمستهلكين بتوفير السياحة،وغيرها من المتطلبات فالمستلكين ليسوا أسرى المكان الذي ولدوا فيه.  
نظرية قاعدة التصدير أي ان اينشاط يولد عائدات التصدير يشجع النمو في اي منطقة او مدينة او بلد. (Ambiaud، Blanc، & Schmitt، 2004؛ Carlier et al.، 2006؛ Davezies، 2009؛ Segessemann & Crevoisier، 2014؛ Talandier، 2010. ).
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2. 3. دمج المناطق في العولمة (نظرة CAMPAGNI  2005):
نظرة كومباني (2005): يقترح تصنيفا للمكان (المدينة او المنطقة) الناتج عن العرض والطلب الاقليمي في سياق ليس عولمة الانتاج لكن ايضا الاستهلاك. ويرى ان المدينة كمساحة للعلاقات الوظيفية والانتاجية وعلاقات التوزيع الهرمية. فهناك "علاقة وثيقة ومنطقية واقتصادية بين المواقع السكنية والانتاجية وايجار الارض والطلب على التفاعل والنقل وازدحام شبكة النقل".
 توجد هذه الإمدادات والطلبات المختلفة داخل المنطقة أو خارجها في شكل معاملات السوق (مثل بيع ملكية صناعية أو سكن) ، أو معاملات غير نقدية (على سبيل المثال ، التفكير في منظر طبيعي من قبل السائح) أو المعاملات التي تم إلغاء تسليتها من قبل الدولة (على سبيل المثال ، مقيم محلي يستأجر شقة مدعومة).
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2. 4. الطلب على المناطق:
2. 4. 1. النوع الاول "التصنيع": الآن يشمل اضافة للمناطق الصناعية التقليدية خدمات الاعمال التجارية المكثفة المعرفة العامة والخاصة. ففي السابق كانت النقاشات والنظريات متعلقة بالمناطق الصناعية أو اقطاب النمو واليوم النظريات متعلقة بالمنتزهات العلمية (Berry, 1998) او العناقيد (Porter, 1998) أو المدن الابداعية (Florida,  2005). ويشمل النهج الثاني نماذج تنظيم سلسلة القيمة من قبل الشركات الكبرى حيث يوضح التقسيم المكاني للعمل كيف انفجرت الشركات الكبيرة في المساحات التي تعمل فيها (العالم) اي تنتقل بحثا عن موارد باسعار افضل، هذا النظام يكون ممكنا اذا كان راس المال والمعرفة والعمال يتمتعون بدرجة معينة من التنقل. وانظمة الاتصالات الفعالة.
2. 4. 2. النوع الثاني "السياحة": كان الطلب على السياحة يأتي من السياح فقط لكن حاليا ياتي ايضا من المقيمين والطلاب الجدد والمتقاعدين ذلك ان دخلهم في مكان وينفقون دخلهم في مكان آخر. وهذا الطلب يتأثر بالمرافق الحضرية الملموسة وغير الملموسة. فالمكان الذي يقدم خدمات افضل يجذب المستهلكين وصولا الى التنمية. 
2. 4. 3. النوع الثالث "الخدمات المحلية": يلبي العرض المحلي الطلب المحلي أي المستهلكون يحصلون على رواتبهم محليا وينفقونها محليا (النظرة التقليدية) لكن حاليا يتحولون للنوع الثاني (اي ينفقونها في مكان آخر) لكن يمكن مساهمتهم في الرياضة المحلية والجمعيات الثقافية بالتالي يساهمون في التقاليد المحلية أي يحافظون على"أصالة المكان" وهذا العرض مرتبط بالعرض الانتاجي (النوع الاول) تصدير السلع جعل من الممكن تطوير التوريد المحلي للخدمات للسكان (التعليم، الصحة المتاجر المحلية). 
2. 4. 4. النوع 4 "الدوائر القصيرة": سابقا تعني المناطق التي لها اكتفاء ذاتي (السلع الاستهلاكية) والآن اصبح هذا النوع من العرض بفعل انخفاض التصنيع والضغط البيئي في الدول الغربية بديل للصادرات، أي الاسر اصبحت تستهلك خارج الفضاء المحلي، والانتاج يكون في المناطق المستحدثة والمستهلكون لا يفضلون المنتجات هذه بسبب التسعير وتكاليف الانتاج غير تنافسية (Gordon et al. ، 2011 ، Reisig & Hobbiss 2000 ، Wrigley ، 2002). والطلب بهذه المناطق ليس حساسا للسعر بل حساس للقيم الاجتماعية والبيئية والمستهلكين يفضلون السلع المحلية فحاليا لابد من دمج بعد العرض ضمن نماذج التنمية وهذا ما يسمى باقتصاديات التحول والابتكارات المستدامة (Kebir, Crevoisier, Costa, & Peyrache-Gadeau, 2017).
أسئلة للمراجعة:
أعد قراءة المقالة (researchgate) التي اخترتها للنشاط 2.1 وأجب عن الأسئلة التالية:
· ما هو العامل الذي بفعله انتقل التصور للنظريات الكلاسيكية للمناطق الصناعية واقطاب النمو إلى التصور القائم على المدن الابداعية او العناقيد؟
· من خلال اطلاعك على نظرة كومباني والطلب على المناطق؟ فما هي الأبعاد المكانية للعمليات الاقتصادية التي تمت مناقشتها؟
· ضمن التصنيف المذكور من قبل كومباني ذكر الانتاج والاستهلاك في المنطقة، فهل وكيف يمكن التحول من تصنيف لآخر؟ 
3. حوكمة العولمة:
المواطنون قادرين على مساءلة حكوماتهم، بالرغم من أنهم ينظرون للعولمة على أنّ لها مدخلات ايجابية كحرية التجارة والتنقلات. إلا أن مشاركة المواطنين لا تكون في الشركات العالمية أو اسواق الاوراق المالية أو المنظمات العالمية. ولا يمكن مطلقا التخلي على نواتج العولمة من سلع وخدمات لكن تبقى المشاركة في صنع القرار بعيدة.
 3. 1. العلاقة بين العولمة والحوكمة: قام Rodrik’s Trilemma بذلك، وهي الجمع بين الثلاثية الدولة القومية والتكامل الاقتصادي والسياسة الديموقراطية والدخول في العولمة يجب التخلي عن عنصر، كخروج بريطانيا من الاتحاد الاوروبي لعدة حجج منها القدرة على تقرير المستقبل. وكذلك ادارة ترامب قالت بان القرارات التي تؤثر على الشعب تتخذها الحكومة.
أ- العلاقة بين العولمة والحوكمة (التجربة اليونانية)؛ فلقد أطاحت أثينا بالتكامل الاوروبي ومصلحة الدولة القومية على النتيجة الديموقراطية (الاستفتاء اليوناني).
3. 2. توقع فريدمان (إستعارة السترة الذهبية): تلجا لها الحكومات بغض النظر عن موقفها السياسي وتفويضها الديموقراطي إلى تكييف تشريعاتها من أجل جذب التجارة وتدفقات رؤوس الاموال. فحسب استنتاج رودريك" على المواطنين أن يعتادوا على الافتقار للديموقراطية بان يكونوا سعداء بأن يلبسوا السترة الذهبية المستقيمة على المدى الطويل". (Rodrik’s  2000,  p.185).
3. 3. نظرة رودريك (ثلاثية رودريك): على الدول القومية ان تميل للاختفاء من اجل تعزيز التكامل الاقتصادي العالمي والديموقراطية العالمية، وحسبه الحل الافضل هو الفيدرالية العالمية أي تنظيم دولي موحد (النظام النقدي والضرائب والسلع العامة ...) ومنه النظام العالمي يستقر على قاعدة صلبة لتحسين الانتاجية والنمو. فتفقد الدول صلاحياتها القومية. وحسبه لابد من جهد ووقت لبلوغ تشكيل النظام العالمي الموحد نظرا للتنوع الموجود في العالم.
3. 3. 1. للوصول للفيدرالية العالمية لابد من ثلاث عوامل: التقدم التكنولوجي، تمتع المواطنين بمزايا السوق العالمية، والثالث التمسك بقيم الديموقراطية اي الحق في التمثيل والحكم الذاتي. حسب رودريك سنصل للفيدرالية العالمية.
بدأ رودريك يلين وصرح بفكرة "العولمة المجدية" (2005) و"الاقتصاد الواحد وصفات متعددة" (2007). أي المحافظة على بعض الاختلافات. وأنّ العولمة فرصة للدول النامية من خلال فتح اقتصاداتها أي تخفيض الضرائب واسواق العمل اكثر مرونة معظمهم اتبعوا الوصفة لكن النتائج لم تصل. ولعل الارجنتين عانت كثيرا بفعل التطبيق الشديد للوصفة.
أسئلة للمراجعة والتحليل:
أعد قراءة المقالة (researchgate) التي اخترتها للنشاط 2.1 وأجب عن الأسئلة التالية:
· هل تناقش المقالة القوى السببية الكامنة وراء النمو الاقتصادي أو ، كبديل لذلك ، أسباب الصعوبات الاقتصادية؟
· إذا كان الأمر كذلك، فما التفسيرات المقدمة؟ ما هو المنظور النظري (إن وجد) المستخدم؟ هل يناقش المقال دور السوق أو المنافسة أو الاستغلال أو الابتكار أو المعرفة؟
· هل التفسيرات التي قدمتها المادة مُرضية؟
· هل تذكر المقالة الأبعاد المكانية للعمليات الاقتصادية التي تمت مناقشتها؟
تكملة المحور الثالث: الجغرافية الاقتصادية في العالم المعاصر.
3- Trans-national and multi-national corporations: global commodity chains, production networks and value networks
3- الشركات عبر الوطنية والمتعددة الجنسيات: سلاسل السلع العالمية وشبكات الإنتاج وشبكات القيمة.

4- Global cities, world city network and mega-city regions
4- المدن العالمية وشبكة المدن العالمية ومناطق المدن الكبرى؛
5- Global finance 
5- التمويل العالمي؛

6- Geographies of ICTs and knowledge economies

6- جغرافيا تكنولوجيا المعلومات والاتصالات واقتصاديات المعرفة.

7- Geographies of emerging economies 
7- جغرافيا الاقتصادات الناشئة.
8- Geographies of labour and migration.

8- جغرافيا العمالة والهجرة.
ثالثا: الشركات عبر الوطنية والمتعددة الجنسيات: سلاسل السلع العالمية وشبكات الإنتاج وشبكات القيمة. 

تمهيد: 

يعتبر JHON DUNNING من رواد ومن المتخصصين في مجال الشركات عبر الوطنية ومتعددة الجنسيات، وله مؤلف معنون ب"الشركات متعدد الجنسيات والاقتصاد العالمي، ولم يكن لمجال الاعمال التجارية الدولية اهتماما في كليات ادارة الاعمال لكنه حاليا اجتذب كثير ا من الباحثين في العلوم الاجتماعية كالدراسات الحضرية والاقليمية وعلم الاقتصاد الاجتماعي، الاقتصاد السياسي والجغرافيا الاقتصادية. وقام أيضا DUNNING و Sarianna Lundan بجولة دراسات حول الشركات متعددة الجنسيات.

قامت الدراسة بالتركيز على المنظور الجغرافي لانشطة الشركات عبر الوطنية، والنظر إلى الشركات ودورها في التنمية الحضرية والاقليمية (أقل اهتماما من الباحثين) وفي فصول الكتاب ركزوا على دور الشركات في النمو الاقتصادي من خلال التأثير على التكنولوجيا والعمالة والتمويل والتجارة وهياكل السوق.

3-1- إشكالية التنمية الحضرية والإقليمية: الفاعلون المفقودون:

كان فهم المحللين والخبراء للتنمية الحضرية والاقليمية فيه إشكال، لكن خلال العقدين الماضيين، تم تطوير العديد من النظريات الاقتصادية المؤثرة لشرح اقتصاديات التركيز على المستويات الحضرية والإقليمية. من ناحية ، يُظهر العمل الرائد في الاقتصاد الحضري أن انتشار المعرفة من التغير التكنولوجي غالبًا ما يحدث بين الصناعات المختلفة ، وهذه العملية فعالة بشكل خاص في التجمعات الحضرية (Glaeser et al.1992؛ Storper and Venables 2004). نظرًا لأن الاتصالات الشخصية والمنافسة المحلية تميل إلى أن تكون أقوى في المدن، وخاصة تلك التي تتمتع بدرجة أكبر من التمايز الداخلي ، فإن الصناعات في هذه المدن والوظائف المرتبطة بها ستستفيد من وفورات الحجم والنطاق الأكبر التي تساهم بشكل مباشر في النمو الحضري. ومن ناحية أخرى، فإن نظريات التجارة والنمو التي طورها كروجمان (1980 ، 1981 ، 1991) ورومر (1986 ، 1990 ، 1994) في اقتصاديات التنمية جادلوا باستمرار بأنه يمكن تحقيق وفورات الحجم الأكبر من خلال التخصص الإقليمي في النشاط الاقتصادي والأقاليم.

والاهم من ذلك، يشير هؤلاء النظريون إلى الحالة الديناميكية التي يمكن أن تتزايد فيها هذه العودة إلى الحجم بسبب انخفاض تكاليف النقل ، والتغير التكنولوجي المستمر ، وإعادة الاستخدام ، والتداعيات ، وتحسين المعرفة في الصناعات المختلفة (Combes ، Mayer ، و Thisse 2008 ؛ فوجيتا وكروغمان 2004 ؛ فوجيتا وكروغمان وفينابلز 1999).

وأثبتت دراسات (Ellison and Glaeser 1997 ، 1999 ؛ Staber 1997 توطين الصناعات وانتشار المعرفة في مناطق محددة، وهذه النظريات ليست خالية من المشاكل فقد جادل Storper (2009) على تلك النظريات غير قادرة على تفسير العلاقة التحليلية المهمة بين المحلي والعالمي في ظل العولمة.

3-2- الشركات عبر الوطنية وفعاليتها في التنمية الحضرية والاقليمية:
منذ عمل Coase (1937) ، أصبحت نظرية الشركة حجر الزاوية للاقتصاد المؤسسي الجديد الذي يسعى إلى تنظير الشركة كهيكل حوكمة للتغلب على إخفاقات السوق، وافتقد مفهوم الشركات على "انها تسلسل هرمي تنظيمي يستوعب سوق المنتجات الوسيطة عبر الحدود" للسياقات الاجتماعية والمؤسسية الاوسع. فقد اعتبر Coasian الشركة جزأ لا يتجزأ من العلاقات الاجتماعية المستمرة.

دافع Dunning and Lundan (2008) عن أهمية إشراك الشبكات والمؤسسات في الإطار الانتقائي المنقح لنشاط الشركات عبر الوطنية، وأقروا بان تتّبع الشركات عبر الوطنية قواعد اللعبة للسعي لتحقيق أهدافها التعليمية وتخصيص الموارد" وهنا في مناهج الجغرافيا الاقتصادية تعتبر الشركات عبر الوطنية ليست فقط هيكل اداري وانما عامل راسمالي مندمج بقوة في تكوينات مؤسسية مختلفة.

3-3- الشركات عبر الوطنية في شبكات GPNs: عولمة التنمية الحضرية والاقليمية:
اصبحت الشركات متعددة الجنسيات  شكلاً من الشبكات الداخلية والمتداخلة التي تضم مجموعة كبيرة من الجهات الفاعلة والمنظمات الأخرى، واصبحت طبيعة شبكاتها عالمية جنبا الى جنب عالميتها من حيث نطاقها وحجمها، مما يؤدي إلى ظهور شبكات GPNs، وأحد الادلة على ظهور الشبكات، النمو السريع للتجارة بين الشركات عبر الوطنية، وتحولت استراتيجية تلك الشركات منذ الستينات من البحث على السوق والموارد إلى البحث عن الكفاءة. وزادت التجارة داخل الشركة (بين الفروع والشركة الام)، وترتبط هذه الزيادة بالمبادرات التي تتخذها الشركة الام او الفرعية.

أدى هذا الامتداد المكاني وإعادة التشكيل لشبكات الشركات عبر الوطنية على نطاق عالمي إلى فتح حدود تحليلية بالغة الصعوبة. كما أن آثاره على المواقع الرئيسية والمواقع المضيفة شديدة التباين ، ويعتمد ذلك إلى حد كبير على الهدف الاستراتيجي والقدرات التنظيمية للشركات عبر الوطنية وشركائها في الشبكة.

أوضح Dunning and Lundan (2008: 244) كذلك أنه "كان أكثر تخصصًا في المخرجات وكلما زاد تعدد الجنسيات للشركة، زاد احتمال أن يكون الهيكل التنظيمي قائمًا على أساس جغرافي. وكلما زاد الدور الذي تلعبه الشركات الأجنبية المنتسبة في النجاح العالمي لشركة متعددة الجنسيات ، زاد احتمال أن يصبح اتخاذ القرار داخل الشركة أفقيًا ومتعدد الأبعاد". وهناك عدة مناهج لهذه الظاهرة المتمثلة في تحول شبكات الشركات عبر الوطنية إلى العالمية مثل نهج سلسلة السلع العالمية (GCC) ونهج سلسلة القيمة العالمية (GVC).

وتم ذكر هذين النهجين في حدثين هما الاول، الكيفية التي أدى بها التخصص المتزايد الذي تشكله شبكات الإنتاج المتكاملة عالمياً إلى تكثيف تأثير نشاط الشركات عبر الوطنية على أنماط التجارة في البلدان الأصلية والمضيفة. بالاعتماد على Gereffi (1999) ، لاحظ Dunning and Lundan (2008: 492) أن "الوصول إلى الأسواق العالمية ، سواء من خلال المشاركة في شبكات MNE المتكاملة ، أو كجزء من من سلاسل السلع العالمية التي يقودها المشتري مثل قطاعات الأغذية والأحذية والملابس، أو في قطاعات مثل خدمات الأعمال التجارية ، يصعب على المنتجين في البلدان النامية تحقيقها بأنفسهم.

جادل Coe و Dicken و Hess  في 2008 بأن الشبكات "تعكس الطبيعة الهيكلية والعلائقية (العلاقة) الأساسية لكيفية تنظيم إنتاج وتوزيع واستهلاك السلع والخدمات. على الرغم من أنها أصبحت بلا شك أكثر تعقيدًا من الناحية التنظيمية، فضلاً عن كونها أكثر اتساعًا من الناحية الجغرافية ، إلا أن شبكات الإنتاج هي شكل عام من التنظيم الاقتصادي

4- المدن العالمية وشبكة المدن العالمية ومناطق المدن الكبرى:
4-1- المدن العالمية والمدن الكبرى:
هناك تحولين رئيسين في المدن العالمية وهما المدن الكبرى وعولمة المدن، اي ظهور مدن تقرر وتعمل وتتفاعل على نطاق عالمي، ولا يعني ان المدن العالمية مرتبة جيدا، فهل على اساس انها عمومية في التنمية في الاقتصاد الحالي أو ظاهرة محددة تخضع للعمليات الاصلية؟

1- طرق تضخم المدن الكبرى "ميجا": فيحدد الحد الادنى لحجم المدن الضخمة بالنسمة أي ما بين 4 إلى 10 ملايين (دانيلز، 2004)، وهناك عتبة استخدمتها الامم المتحدة (2001 و2004) بين 5 و10 ملايين فالعدد الاول يحدد "التجمعات الحضرية" والثاني "المدن الكبرى". ففي 2015 من المحتمل ان تكون هناك 22 مدينة ضخمة، 15 منها في الدول النامية، وفي 2005 كان هناك 47 تجمعات حضرية كبيرة، 33 في الدول النامية. و61 في 2015، 45 في د.النامية. والمدن الكبرى والتجمعات الحضرية تنمو دراماتيكيا، وهناك ميزات:
1) لا تزال كثافة السكان المدن الكبرى اضعف في الدول الاقل نموا من الدول النامية متعددة الاطراف،

2) ظهور المدن العملاقة محلي بشدة وسريع للغاية، فمثلا زاد عدد سكان لندن ب 7 مرات خلال 110 سنة وفي مومباي 6 خلال نصف قرن.
3) سوف تظهر المدن الكبرى وتنمو في أقل البلدان نمواً ، ولكن نادرًا ما تظهر في أفقر البلدان.

4) الانفجار السكاني والهجرة نتيجة الفجوة الانتاجية بين الريف والمدن وايضا اسباب اجتماعية.

4-2- حجم المدينة ومنطق عولمة المدينة:

من اقتصاديات المدن (Huriot and Thisse، 2000؛ Fujita and Thisse، 2002) يمكن توقع أن حجم المدينة يفضل عولمة المدينة، كل الأشياء متساوية. يمكن تفسير ذلك من خلال زيادة العوائد والتنوع والعوامل الخارجية. تعتمد وظيفة التنسيق للمدن العالمية على الخدمات المتخصصة المتقدمة التي تخضع لعوائد متزايدة. يستخدمون عمالًا ذوي مهارات عالية وقدرات تفاعلية عالية. يعتبر تنفيذ هذه المهارات والقدرات أكثر كفاءة على نطاق واسع. إنه أحد الأسباب المعروفة لإضفاء الطابع الخارجي على الخدمات المتقدمة مثل الاستثمارات العقارية الضخمة لهذه الشركاتح، والبحث عن المرافق الحضرية ومستويات عالية من الثقافة والتعليم من قبل عمالها المهرة.

4-3- خصائص الاختلاف بين المدن: 

4-3-1- الحجم والوظائف العامة: لا ترتبط الكفاءة العالمية للمدينة بالحجم، فتقترح مجموعة GaWC وجود الشركات العالمية في اربع فئات من الخدمات المتقدمة، ما يقسم المدن الى 123 مدينة تختلف درجاتها من 12 (المستوى الاعلى من "مدن العالم α") إلى 1 درجة (المستوى الادنى، " GaWC1" ولا يوجد دليل واضح على وجود علاقة ايجابية قوية بين هذه الدرجات وأحجام 123 مدينة عالمية. فبعض المدن لديها مليون نسمة أو أقل ولديها درجات عالية نسبيا (زيوريخ 9، بروكسل 8، وجنيف 6).

4-3-2- الحجم الكبير والوظائف العالمية والتنمية البشرية: من الواضح أن التجمعات الحضرية الكبيرة لها وظائف عالمية أعلى إذا كانت موجودة في البلدان الأكثر تقدمًا. يتم تقييم مستوى التنمية من حيث مؤشر التنمية البشرية إلى جانب مؤشر الناتج المحلي الإجمالي ، يتضمن هذا المؤشر مؤشرات لمستوى التعليم ومتوسط العمر المتوقع والتي تقدم تقييمًا لمستوى المهارة ونوعية الحياة. ويوضح الشكل التالي التجمعات الحضرية الكبيرة في العالم ويربط سكانها بتصنيف  GaWC1. وهناك ثلاث فئات مميزة: HDI مرتفع (أكثر من 0.8) ، ومتوسط HDI (بين 0.5 و 0.8) ومنخفض HDI ( أقل من 0.5).
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4-4- من التنمية إلى المؤسسات: 

إن مستوى التنمية يلعب دورًا مهمًا في ظهور الوظائف العالمية في مدينة كبيرة. بتعبير أدق، يعد مستوى التنمية في بلدها شرطًا ضروريًا ولكنه ليس شرطًا كافيًا لتكتل حضري كبير، فيمكن أن تكون مدينة ضخمة مدينة عالمية، ولا بد من حد ادنى للتنمية في المدينة العالمية. ويعد حجم المدينة عاملاً من عوامل عولمة المدينة ، فقط إذا كان قادرًا على خلق ما يكفي من التنوع والمهارات والمعلومات الخارجية للسماح بظهور وظائف التنسيق العالمية. وهذا يعني أن عولمة المدينة تخضع لوجود قدرات التنسيق ، والقدرة على تنفيذ - والاستفادة من - زيادة العوائد والعوامل الخارجية للمعلومات. هذا يعتمد بشكل أساسي على المؤسسات. إذا كان مستوى التنمية عاملاً مهماً في عولمة المدن ، فمن المحتمل أن يكون ذلك في الغالب بسبب طبيعة ونوعية المؤسسات. 

4-4-1- المؤسسات مهمة: لم تنل القسط الكافي من المعالجة في ادبيات اقتصاديات المدن، 

1- المؤسسات واقتصاديات المدن: ظهور المدن الكبرى يرتكز على ثلاث أسئلة أساسية:
1. في اي ظروف يمكن ان تتحول المدينة  الى حجم المدينة الضخمة. ان تركز الاشخاص والانشطة في مكان نتيجة القوى الجاذبة (اقتصاديات التكتل، قوى الطرد المركزي، تكاليف التكتل أو حالات عدم الاستقرار.
2. تحت اي ظروف يمكن ان يكون نظام المدن غير متوازن، اي العوامل ذات الاولوية. فالاسبقية مرتبطة بظاهرة المدن الضخمة. فبعض الدول تحتوي على العديد من المدن الكبرى كالو.م.أ لكن لا يمكن تحديد مؤشر الاسبقية. وثانيا، درجة اسبقية البلدان المعنية متغيرة للغاية: نسبة سكان المدن الكبرى الرئيسية في إجمالي عدد السكان الحضريين في بلدها تتراوح بين 2.4٪ (شنغهاي في الصين) إلى 42.1٪ (طوكيو في اليابان)، والثالث، هذا لا يعطي نظرة ثاقبة على الإطلاق في الاختلاف العالمي الضخم.
3. في أي حالة تنشأ مدينة ضخمة دون أي نمو اقتصادي؟ يوضح دورانتون (2000) أن تكوين أسبقية عالية (وحتى مدينة ضخمة فريدة) يمكن أن تظهر بدون نمو إذا كان نظام المدينة مخططًا مركزيًا بواسطة وكيل احتكار و/ أو إذا كان معدل الخصوبة مرتفعًا (أي إذا كان معدل النمو السكاني عاليا). فدور المؤسسات حاسم، من خلال الإدارة المركزية إلى حد ما لنظام المدينة. 
5- التمويل العالمي (global finance):
التمويل العالمي الذي يكون من خلال المؤسسات المالية العالمية المتمثلة في صندوق النقد الدولي والبنك الدولي، ووجود هذه المراكز المالية ونظام مالي مرتبط عالميا يؤدي إلى تعزيز التنمية المالية والتمويل يستجيب للقرب والجغرافيا.
ولها دور في التمويل على مستوى الدول المتقدمة والنامية. فهذه المراكز المالية تساعد المستثمرين المحليين والاجانب في البلدان النامية على الوصول الى المؤسسات الفعالة والتي غالبا ما تكون غير متوفرة. وبالنسبة للاجانب تسهل لهم مسار الدخول للبلدان النامية، وتلعب اليوم ايضا اسواق الاوراق المالية دورا رياديا في توفير رؤوس الاموال على المستوى العالمي، ونرى نموا كبيرا في توسع تدفقات استثمارات الحافظة عبر الحدود، فقد نمت محفظة المستثمرين الاجانب في الو.م.ا في سندات الدين بشكل كبير. وبالنسبة للاسهم زادت استثمارات المحليين مقارنة بالاجانب في الو.م.ا.
5-1- اسباب عولمة الاسواق المالية (التمويل الدولي):
5-1-1- الابتكار التكنولوجي: سهلت التحسينات في التكنولوجيا بشكل كبير المراجحة بين أسواق نيويورك ولندن، لكن التحسينات الأخيرة في معالجة ونشر كميات كبيرة من المعلومات ساهمت في توسيع وترابط الأسواق المالية العالمية. توفر التطورات التكنولوجية الآن الوسائل لمراقبة معلومات السوق والمعاملات فإن المشاركين في السوق في نيويورك وطوكيو ولندن يمكنهم الوصول ، بشكل شبه فوري. كما سهلت برامج الكمبيوتر المتطورة أيضًا تطوير آليات تجمع بين العملة وسعر الفائدة والميزات التعاقدية من عدة أسواق مختلفة. تسمح سعة الكمبيوتر الأكبر وشبكات الاتصال عن بُعد المتطورة لصانعي السوق بالعمل في جميع أنحاء العالم ومراقبة أنشطتهم كما لو كانوا سوقًا واحدًا. 
5-1-2- اعتبارات الاقتصاد الكلي: أدى التوسع السريع في التجارة الدولية في كل من السلع المادية والخدمات المالية، المصحوب باختلالات تجارية كبيرة بين البلدان الصناعية الكبرى، إلى تحركات غير مسبوقة لرأس المال عبر الحدود. وأصبحت أسواق الأوراق المالية العالمية وسيلة مهمة لتحركات رأس المال العالمية
5-1-3- التنظيمات التحريرية:  تمّ الغاء ضوابط الصرف في كثير من البلدان وضوابط أسواق رأس المال. وبالتالي، تم الاعتماد بشكل أكبر على قوى السوق لتخصيص رأس المال. سمحت إزالة العوائق التنظيمية في أوروبا واليابان بتوسيع أسواق السندات والأسهم الدولية، بينما أصبحت العديد من أسواق الأوراق المالية المحلية أكثر انفتاحًا وتنافسية. مع استمرار عملية إعادة هيكلة سوق الأوراق المالية في جميع أنحاء العالم، سيكون لها آثار كبيرة طويلة الأجل على التمويل العالمي.

5-2- التمويل العالمي والتنمية المالية: يمكن للأسواق والمؤسسات المالية العالمية غير المصرفية أن تقود القدرة التنافسية للقطاعات المصرفية في البلدان النامية، وتمثل ثمانية مراكز مالية دولية الجزء الاكبر في تقديم الخدمات المالية في الاتحاد الاوروبي. وتجعل تنمية محلية مالية راس المال الوافد من الخارج اكثر انتاجية وعلى المدى الطويل، ومن المرجح ان يكون النظام المالي المفتوح دوليا اكثر تنافسية وشفافية وكفاءة. ويمكن ان تؤدي العولمة المالية إلى فوائد ضخمة على المدى الطويل، لاسيما في تطوير النظام المالي. ويتمثل الجانب السلبي للتمويل العالمي للبلدان النامية تعرضهم لازمات مالية وتقلبات وعدوى الاسواق المالية العالمية. حيث لا تمتلك الدول النامية آليات استيعاب للتعامل مع آثار الازمات والتقلبات. وان تطبيق المعايير الدولية لمكافحة غسيل الاموال وتمويل الارهاب إلى انسحاب البنوك المستقبلة ويؤثر ذلك عليها بنقص تدفقات الاموال والتحويلات (Adam  et  al.,  2015). وحسب دراسة كل من Adam  et  al.,  2015 قد استفادت الدول الافريقية من توسع الخدمات المصرفية عبر الهاتف المحمول إلى جانب الابتكار المالي انخفضت ايضا اسعار المخاطر وتوسع في الائتمان المحلي وزيادة في تدفقات راس المال الاجنبي وانخفاض هوامش الديون الخارجية ب488 نقطة. وتضاعفت قيمة الاسهم المتداولة في اسواق الاوراق المالية ثلاث مرات، وتدفق استثمارات جديدة واعتماد تقنيات مالية جديدة (البنك الدولي، 2010). وحصل عدد من بلدان الجماعة الإنمائية للجنوب الأفريقي على التمويل العالمي من خلال مؤسسات الإقراض المتعددة الأطراف؛ الحكومات ووكالات المعونة والاستثمار كتمويل إنمائي (SADC-DFRC n.d). لكن خلق تمويل التنمية مشكلة تراكم الديون في معظم البلدان النامية. 
6- جغرافيا تكنولوجيا المعلومات والاتصالات واقتصاديات المعرفة: 
تمهيد: يحتاج جمع وفحص وتنظيم الابعاد الاحصائية والجغرافية إلى اقتصاد المعرفة، ويصبو الجميع الى الوصول إلى نتيجة مفاها تخفيض المسافات للعيش والعمل بالقرب مع بعض، لانه يقلل الضغط على انظمة النقل ويعالج المخاوف المرتبطة بالاستقطاب الاقتصادي المرتبط بالدخل المرتفع، واقتصاديات المدينة الداخلية عالية المهارات والدخل المنخفض، المناطق الخارجية ذات المهارات المنخفضة، للتوصل لذلك لابد من التدقيق على المعايير الديموغرافية و الجغرافية والاقتصادية حتى نتحصل على استراتيجيات التنمية الاقتصادية المحلية، حيث ستكون لها بعد ذلك امكانات اكبر لتحسين نسبة الاحتواء الذاتي للعمالة المحلية ( local employment self-containment)، ويمكن من خلال استخدام بيانات مكاتب الاحصاء لرسم خريطة لكل من التوظيف والتوزيع السكاني للقوى العاملة وتقسيمها لمجموعات فرعية بما في ذلك مكونات اقتصاد المعرفة، 
6-1- القطاعات الفرعية لاقتاصاد المعرفة: يمكن تقسيم القوى العاملة في اقتصاد المعرفة إلى خمس مجموعات فرعية (حسب الدراسة هذه فقط فهناك مجموعات فرعية أخرى): الاتصالات وتكنولوجيات المعلومات (IT) والاعلام؛ المالية والمصرفية؛ البحث والتطوير والتعليم العالي؛ الصناعات المرتبطة بالتصميم (مثل الهندسة المعمارية)؛ الصناعات الثقافية (مثال فنون الاداء)؛ 
والهدف من هذا التصنيف استكشاف الروابط الجغرافية بين موقع العمال والوظائف في اجزاء مختلفة من اقتصاد المعرفة، وبالتالي دراسة انماط مختلفة من التنقل (الحركة)، يمكن أن يساهم التحليل الإحصائي والمكاني الأكثر تفصيلاً في بناء فهم منهجي لاقتصاد المعرفة وحركة الناس في المدينة، من خلال المساعدة في تحديد الطريقة التي تتفاعل بها مجموعات فرعية من هذه القوة العاملة مكانيًا مع بعضها البعض ومع بقية الاقتصاد ، يمكننا في النهاية الحصول على مفهوم أوضح لكيفية عمل اقتصاد المعرفة داخل البيئة الحضرية ، والدوافع الرئيسية لذلك ، وبالتالي ، كيف تخطط لذلك. 
مثال تطبيقي: في استراليا تم تحديد عامل اقتصاد المعرفة، باستخدام بيانات عن قطاعات الصناعة لتحديد اقتصاد المعرفة ويصنف مركز ABS الاسترالي الصناعات باستخدام هيكل تصنيف هرمي من 4 مستويات يسمى التصنيف الصناعي القياسي الاسترالي، ويتألف من 717 فئة صناعية محددة، 79 منها مدرجة في فئة اقتصاد المعرفة.
وهناك تصنيف آخر إلى جانب التصنيف الصناعي القياسي تصنيف آخر التصنيفات المهنية، يحتوي على 5 مستويات ويتم تحديد وجود انشطة اقتصاد المعرفة من خلال ناتج النشاط الاقتصادي وليس بالضرورة وظيفة الافراد، فهذا التصنيف على اساس اقتصاد المعرفة قد يستبعد اشخاص يقدمون واجبات كالعمل المكتبي العام. وتحاول هذه المراكز المتخصصة في اقتصاد المعرفة استخراج العمال في قطاعات كالزراعة والصحة الذين يشكلون جزءا من اقتصاد المعرفة تكوين مجموعة فرعية أخرى، فالطبيب النفسي والجراح ليست جزءا من ذلك وإنما الباحثين الصحيين. ولا ننكر انه ستكون حدود القوى العاملة في الاقتصاد المعرفي غامضة، 
مثال تطبيقي: (حالة ملبورن أستراليا):
 ففي ملبورن ينتقل ما يزيد عن 10000 شخص خارج ملبورن وأكثر من 40000 يأتون للعمل داخل ملبورن، والقوى العاملة هذه أكثر من السكان القاطنين في ملبورن، وجدت الأبحاث التي جمعت اتفاقيات مستوى الخدمة في مجموعات أكبر أن معظم التنقلات تحدث داخل عدد من المناطق الكبيرة داخل المدن التي تشكل المنطقة الحضرية الأكبر (O’Connor & Healy، 2002).
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6-2- الاحتواء الذاتي للعمالة: مقياس يستخدم بانتظام في أعمال التخطيط الاقتصادية أو مقياس للصحة الاقتصادية، وتستخدمه الحكومة المحلية كمؤشر أداء لتأثير استراتيجيات توليد العمالة المحلية، وكشفت العلاقة بين الاحتواء الذاتي للعمالة وعدد كبير من المعلمات الجغرافية والديموغرافية وجود تباين في الموقع داخل العاصمة (ملبورن)، (المدخلات: العمر، الايرادات، مدة الاقامة وصناعة العمالة). ووجدت الدراسة ايضا ان هناك دلالة احصائية للارتباطات الايجابية بين صناعة التوظيف مختارة وطول الاقامة والدخل والخلفيات التعليمية المحددة. فمثال على العلاقة يعيش اصحاب العمل الصغير ويعملون محليا، والمهندسين الصغار يعملون ويعيشون على بعد مسافة قريبة من محطة القطار والفنانين.
6-3- التأثيرات على موقع اقتصاد المعرفة: 
هناك مدرستان رئيسيتيان أولها تقول ان التحسين الحضري كان نتيجة الطلب الذي يقوده المستهلكون على منتجات الاسكان المختلفة (Zukin, 1982)، وثانيا أنه كان مدفوعا باعادة الاستثمار بقيادة راس المال في الممتلكات الحضرية الداخلية ضعيفة الاداء (Smith, 1992)، كلا المنظورين يقدمان ضمنيا دعما للحجة القائلة بأنه لا يوجد سبب اقتصادي داخلي لربط اقتصاد المعرفة بالمنطقة الحضرية الداخلية، فالقوى العاملة في الاقتصاد المعرفي ليس بحاجة للعيش داخل المنطقة، وانما ضرورة الاستثمار العقاري، وهذا لا يعني ان وظائف اقتصاد المعرفة لا تحتاج الى التجمع، قط أن هناك أدلة غامضة على أن الوظيفة الاقتصادية تملي عليها أن تتجمع في المناطق الحضرية الداخلية. على سبيل المثال ، خلصت دراسة Searle and Pritchard (2005) لقطاع تكنولوجيا المعلومات والاتصالات في سيدني إلى أن تكتل القطاع له تأثير كبير على الوظيفة الاقتصادية للمدينة بأكملها كما هو الحال في اقتصادات التوطين للقطاع نفسه. تشير الأدبيات أيضًا إلى أن تجمع اقتصاد المعرفة مرتبط مكانيًا بوسائل الراحة العالية والإسكان والنقل والخدمات المصممة خصيصًا لخصائص القوى العاملة في اقتصاد المعرفة (مثل Baum et al ، 2007 ؛ JVSN ، 2001). هناك ارتباط إيجابي أقوى بشكل ملحوظ بين القرب من وسط المدينة 1 وتركيز عمال الاقتصاد المعرفي (حسب مكان الإقامة) مقارنةً بين القرب وموقع وظائف اقتصاد المعرفة (الشكل 2).
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يشير هذا التأكيد المرئي لنتائج Baum (وآخرون، 2007) إلى أنه من المعقول استنتاج أن اقتصاد المعرفة ليس بالضرورة مرتبطًا مكانيًا بالمنطقة الحضرية الداخلية. فمن المرجح أن يكون مرتبطًا بمجموعة من الشروط (بما في ذلك بشكل واضح وجود حرم جامعي) مواتية للعاملين في اقتصاد المعرفة. فغالبا الحرم الجامعي لا يوجد وسط المدينة. وقد يكون لاستراتيجيات التنمية الاقتصادية التي تستهدف مكونات اقتصاد المعرفة مجال كبير لجذب هذه الوظائف إلى أجزاء أخرى من المدينة إذا (مجموعة محددة من) يمكن تكرار هذه الظروف.

ومن نتائج هذه الدراسة (على ملبورن) أن: 1- وظائف اقتصاد المعرفة ستتجمع في داخل وحول منطقة الاعمال المركزية. وهذا التجمع سيكون له تاثير على الاحتواء الذاتي للعمالة بسبب محدودية المساكن المتوفرة في هذه المناطق. 
2- الاحتواء الذاتي لاقتصاد المعرفة سيكون مشابها للقوى العاملة باكملها، لكن خصائصها تختلف؛
3- نظرا للثراء النسبي لاجزاء من القوى العاملة في الاقتصاد المعرفي سيكون الكثير من الناس على استعداد لقطع مسافة قصيرة للوصول إلى هذه الوظائف بالاعتماد على نظرية البحث عن وظيفة (Trundle & Siu ، 2007)؛
4- ستبقى تكنولوجيات المعلومات والاتصالات والاعلام على مقربة من قطاع المالية؛
5- ستتركز الوظائف المتعلقة بالتمويل في منطقة الاعمال المركزية بسبب العدد المنخفض من المساكن في منطقة الاعمال المركزية.

6- ستتكتل وظائف البحث والتطوير باماكن متاخمة (بالقرب) للجامعات ومراكز البحث؛
7- عمال الصناعات الثقافية هم أكثر عرضة للعيش بالقرب من مكان عملهم، ويرجع تدفقهم وتركزهم في مكان لاتجاهات تاريخية وثقافية. 
ملاحظة: إذا أردت معرفة أكثر عن الموضوع انظر المرجع: Kevin Johnson, January 2012 , The Geography of Melbourne's Knowledge Economy,
 

7- جغرافيا الاقتصادات الناشئة:

تمهيد: ظهر مصطلح الاسواق الناشئة أو الاقتصادات الناشئة في النصف الثاني من الثمانينات، من طرف وحدة تابعة للبنك الدولي، وفي 2001 بدأ الحديث عن مجموعة بريكس وهي مجموعة فرعية من الاقتصادات العملاقة التي ستصبح الاكبر في العالم، ففي تقارير جولدمان ساكس أن الصين والهند ستهيمن على انتاج السلع والعديد من الخدمات (وتحققت الرؤية حاليا). والبرازيل وروسيا بمثابة الاسواق الرئيسية وموردي مواد الخام. وأيضا تم ادراج اقتصادات الخليج العربي، والدول الآسوية الأخرى ككوريا الجنوبية، تايوان، لكن التركيز تم على دول مجموعة بريكس لثروتها التي سستجاوز تلك الموجودة في اقتصادات منظمة OCDE (وقد تحقق ذلك حاليا). وفي مطلع 2007 اظهرت مجلة نيوزويك "الصعود الجديد للكرة الارضية" تمثل في الصين ودول الخليج "الشرق الاوسط الجديد"، إلى جانب ذلك اهتمت الدراسات في هذه المجلة بالاقتصادات الفقيرة "كصور الجوع والفقر والعنف" في دارفور السودان، وكذا دول الحرب كالصومال واليمن، وتصنيف الدول والمواقع التي تحتاج للمساعدة الانمائية. وتم على غرار ذلك تصنيف "دول العالم الثالث". وتم استخدام معايير لرسم خريطة العالم الثالث، واحتوت ضمنيا على مستويات المعيشة ومتوسط ​​العمر المتوقع والإنجاز الاجتماعي الذي لا يدخل ضمن مقاييس الناتج القومي الاجمالي الخام، وأدت ايضا أزمة 2008 بالاقتصادات المتقدمة باعادة هيكلة جديدة، فتحطم الاقتصاد الامريكي وتشكل القوى الجديدة على غرار الصين والشرق الاوسط وروسيا فباستطاعتهم شراء النظام المصرفي الامريكي، وحسب تصريحات Nouriel Roubini هناك تضاؤل كبير للهيمنة الامريكية ولاحظ بان الاقتصاد الامريكي يعتبر "اقتصاد سوق ناشئ" أي يحمل خصائص دولة نامية.
7-1- الاقتصادات الناشئة "البريكس وأخرى" وعلاقتها بالاقتصاد العالمي: 
فيما يخص التجارة البينية بين الدول النامية ودول البريكس مرتين اسرع من التجارة العالمية، نجد ان التجارة تنمو جنوبا فالديون زادت شمالا، من 75% من الناتج المحلي الاجمالي في 2007 إلى 110% في 2015. بينما الدين في الاسواق الناشئة أقل من 40 % من الناتج وثابت. 
وظهر في الادبيات الحديثة ما يعرف "السائقون الآسيويون" يشير للصين والهند، ومجموعة أخرى من آسيا،  وهناك أيضا في دراسات اخرى دول من افريقيا والامريكيتين، وفي دراسة أخرى بين البنك الدولي ومعهد سنغافورة للدراسات السياسية "الرقص مع العمالقة" الصين والهند وتفاعلها مع الاقتصاد العالمي من خلال "التجارة العالمية والانظمة المالية وـتأثيرها على المناخ". واعتبر منح كل من الصين والهند والخليج ودول آسيا للمساعدات والمنح تشكيل اطار الشمال والجنوب، واعتبر SIX 2009 ان صعود تلك الدول ليس للتعاون الانمائي فقط وانما التنمية ككل". فالتأطير الغربي للتنمية يتلاشى الآن، وهناك تحولات لكن لابد من تسجيلها في هيكل العولمة الدولية. فخلال اجتماع G20 خصصت مجالا لدور الاسواق الناشئة في 2009، وقد اصبح للاسواق الناشئة الديناميكية والدول النامية صوتا في صندوق النقد الدولي، وأيضا ايدوا اصلاحا مماثلا في البنك الدولي. فالركود الذي اعقب الازمة أدى إلى تسريع الحركة، وحسب جولدمان لابد من التفكير في الخروج من الازمة بمركز قوة. لكن هذا كله عزز سلطة BRICs.  وهنا ظهرت مدن جديدة إلى جانب مدن العالم الأول (الغربية واليابانية) كمدن دلتا، نهر اللؤلؤ في جنوب الصين، المدن المشبعة بالنفط كالدوحة ودبي، فهذه الاخيرة رغم توقف الاشغال لكن ضمت اكبر ناطحات سحاب واكبر مراكز التسوق، وكذلك في الصين وتايوان، ماليزيا. 
هنا نصل لمعرفة جغرافية الاقتصادات الناشئة.
على الرغم من ان تصنيف الاقتصادات الوطنية جداول التنمية فقد فشل في استيعاب الفروق الدقيقة في التنمية غير المتكافئة، لكن مازالت مدعومة بجهاز مراقبة وجمع بيانات لمعرفة الفوارق. ورغم جغرافيا التنمية (تشمل الاستوائية والتجارية والاقتصادية) مدركة لهذه الامور إلا أنها كانت دائما محاصرة من عمليات اعادة التشكيل، والتحولات الاوسع، والفحص الجغرافي هو الذي يتم من خلاله تمثيل هذه التحولات. وأقر Eric Hobsbawm في 2010 بظهرو كيان جديد "البريكس". فاصبح BRIC في العقد الماضي مصطلح مالي. فانشئوا المؤسسات المالية، كليات ادارة الاعمال مما اصبح تحولا اساسيا في التاثير بعيد عن العالم الغربي، واجتمعوا في روسيا 2009 رؤساء الدول الاربع وسميت "القمة الاولى لدول بريكس" واتخذوا تدابير لدفع اصلاح المؤسسات المالية الدولية" وصرح مراسل التايمز سيتم اعادة رسم الخريطة المعرفية حتى في عالم التسويق والاستثمار". فالرؤية لمصطلحات كالعالم "الثالث" اضطربت بين الاصداء التاريخية وبين الصور الحديثة كرؤية تاثيرات اعصار كاترينا على انها مشاهد من العالم الثالث، فجغرافية التنمية الآن بحاجة إلى خرائط دقيقة.
ان ترسيم الحدود المترية الجغرافية السابقة ك"العالم المتطور" والعالم الثالث" تحطمت واصبحت متقاربة، وتشكل العلاقات بين المواقع والمناطق مع الدول والعمال والاسواق والتحولات على المستوى الكلي التي تسعى دول BRICs إلى تشكيل جدول اعمالها والتقاطها تتطلب هذه التقاطعات مع التحولات الكبيرة في جغرافية التراكم  فحصا وتمحيصا دقيقا، 
8- جغرافيا العمالة والهجرة: 
تمهيد: 
أثيرت قضية العمالة المهاجرة والتوظيف خلال المؤتمر السنوي لجمعية الجغرافيين الامريكيين في فلوريدا (تامبا) في 2014، ومن بين اسهامات المؤتمر التقطاعات بين منحة الهجرة والنظريات المتعلقة بعمل المهاجرين والتوظيف، فرع جغرافيا العمل. وهذا الاهتمام جاء بعد تدفقات الهجرة الناشئة الناتجة عن مجموعة من العوامل أهمها الخيارات الفردية، تغير سوق العمل، العوامل العرقية، الدينية والاضطهاد، أو الحروب او العنصرية هذا ما ادى الى اعادة تشكيل اسواق العمل بين الجنوب والشمال. ولفرع جغرافيا العمل يجب ان يتعامل مع الاسئلة النظرية والتجريبية المتعلقة بالهجرة.
وركز مادويل خلال هذا المؤتمر على الدور الذي يلعبه العمال المهاجرين في الاقتصادات غير المعاصرة، وتم التركيز على العرق والجنس والمواطنة والطبقة في اسواق عمل المهاجرين، وهذا ما يجعلنا نتصور كيفية تصورنا للعمل غير المستقر في الجغرافيا الاقتصادية.
وتحدي ماكدويل كان هو فهم العلاقات التي تنتج عدم الاستقرار الاقتصادي والاجتماعي بين العمال الذين يكونون "مهاجرين" وهناك لوائح اقليمية تحكم الاقامة والعمل ومجموعة من شروط التاشيرة والاوضاع القانونية المرتبطة.
8-1- العمل التفاوضي وصياغة العقود الآجلة: 
ركزت جغرافيا العمل بشدة على تجربة العمال المهاجرين وهو يسعون للتغلب على تحديات ظروف العمل المتدهورة لانظمة اماكن العمل غير المكثفة. وتتجلى من خلال العمال غير المواطنين (المهاجرين) في وظائف ذات اجور منخفضة او ذات مكانة منخفضة او في الوظائف التي تصنف على انها منخفضة المهارات كالزراعة، الضيافة، البناء، تجهيز الاغذية والرعاية الاجتماعية. وهم بذلك يسعون لتحسين ظروفهم مستقبلا كما هو الحال للعمال الصينين العاملين بالمطاعم السويدية، فهم يتحملون الاجور المنخفضة والظروف السيئة. فالعمال غير المستقرين لا يشكلون في كثير من الاحيا جزء من مجتمع العمل التضامني (موقع standing، 2011). فالمهاجرين يعتبرون "العمل غير المستقر" و"التفاوض من اجل العمل" تكلفة ضرورية لاكتساب الموطنة، ففي دول الخليج لا يتم منحهم الجنسية او الاقامة الدائمة، والسويد أيضا طلبت من المهاجرين تقديم سجلات الضرائب كشرط اساسي لتقديم الاقامة الدائمة، ما ازعج اصحاب العمل باستخراج هذه الضريبة مباشرة من الاجور الحقيقية للمهاجرين بموافقتهم. هذه القرارات التي يتخذها المهاجرون تتشكل على حسب الانظمة الاقليمية الخاصة للمواطنة والانتماء. وفي المملكة المتحدة يقوم بعض المهاجرين ذوي المهارات عالية بالعمل في وظائف ذات اجر منخفض تكون مرتبطة بمكاسب اقتصادية او اكتساب خبرة أو تكوين شبكات من العلاقات التي تمكنهم من الانتقال إلى مجموعات عمالية اخرى في المملكة او خارجها بدلا من الحصول على الجنسية (ما تسمى ب"المقايضة المؤقتة"). هذا ما يولد لدى المهاجرين الاغتراب المستمدة من عدم الاستقرار ويعلق عليه ب"لايوجد ظل للمستقبل".
وتهتم وكالة "التشغيل" بظروف العمل الاستغلالية وسلطة العمال المهاجرين في اماكن العمل والغايات التي تمارس من اجلها، وقدم كل من (Coe and Jordhus-Lier، 2011) دراسة "توقيت الوكالة" التي تحيط العمال علما بمفاهيم المقاومة او التفاوض او المرونة. وتهتم الدراسات الحالية لجغرافية العمل بالتطلعات نحو الاقامة الدائمة والمواطنة وهذه من شأنها ان تؤدي الى تعزيز "التوزيع الافضل للمكاسب المختلفة للمهاجرين داخل النظام الراسمالي" وهذا مستقبلا وليس في الوقت الحاضر. وعالجت دراسة كل من Seo and Skelton; Strauss and McGrath; and Yea لتعزيز فهم الدول وارباب العمل في انتاج علاقات عدم الحرية في اسواق عمل المهاجرين فخلصوا إلى وجود تشكيل عمال غير مستقرين الذين تتضاءل فرص حصولهم على راس المال بسبب ضوابط الهجرة. وهناك القليل من الابحاث التي كتبت عن التاثيرات المكانية للجهود المؤسسية لتنظيم تدفقات الهجرة والحياة اليومية للمهاجرين. وردود فعل المهاجرين على هذه الخيارات والفرص المتضائلة.
ويفحص Strauss and McGrath العلاقة بين العمال غير المستقرين واستراتيجيات تنقل العمال وعدم الحرية التي تنتجها قيود سياسة الهجرة في حالة برامج العمال الاجانب المؤقتين في كندا، فاوضحوا ان برامج التي تقتصر على صاحب عمل واحد بدل العمال، أو تخلق المديونية كجزء من عملية الهجرة تنتج وضعا قانونيا غير مستقر، بالاضافة للعمل غير المستقر توسع تجزئة سوق العمل والظلم القائم على التمييز العنصري وهي عملية عالمية غير متكافئة تتشكل من تنافس العمال والتنظيم على مستويات متعددة واستراتيجيات متغيرة واحيانا متضاربة وعمليات سياسية تفاعلية وفوضوية في بعض الاحيان. 
ويقترح كل من  Seo and Skelton في دراستهم على المهاجرين في كويا.ج (سيول)، على الدولة ادراة العمل غير الحر من خلال تصريحات العمل (نظام EPS) للحد من انماط معينة من الاستغلال التي تسببها ممارسات التوظيف غير الرسمية. وعلى الدولة رسم الفروق المسجلة بين المهاجرين في كويا.ج والبحث عن القيود المكانية والسياسية والقيود التي واجهها المهاجرين غير المسجلين سابقا، فكانت الدراسة على الطابع المكاني لتمركز المهاجرين النيباليين في حين كان بامكانهم العيش في اي مكان، وظهرت اشكال اخرى للمهاجرين القانونيين ك"التسكع والتجول" في الاماكن العامة ومال المهاجرون الى خلق مساحات من الحرية والدعم المتعة وتقرير المصير في المدينة.
 تستكشف Yea علاقات عدم الحرية بالنسبة لعمال جنوب آسيا العاملين في قطاع البناء والسفن من خلال ما تسميه "الديناميكيات الدقيقة للانضباط في مكان العمل"، فيستخدم ارباب العمل تكتيكات كتقديم تقارير الشرطة الكاذبة لتجريم المهاجرين بشكل استباقي لمنعهم في النهاية تقديم شكوى بشان سوء المعاملة أو الاستغلال في مكان العمل. واوضحت Yea ان ارباب العمل يعدون قائمة لتقارير كاذبة لكن لا يستخدمونها الا عندما تقدم شكوى من قبل المهاجرين. فهنا تظهر علاقات مختلفة من العمل غير المستقر كردود على وكالة العمل التي وضعها ورسمها ارباب العمل الذين يسعون الى الحفاظ على مراقبة العمل من خلال التركيز على الوكلاء خارج العملية العمالية مثل الشرطة.
وقد ساهمت مختلف الدراسات في تأكيد على ان النهج الاثنوغرافي القائم على المقابلة يساعد في الكشف عن ممارسة كل من الوكالة الفردية والجماعية وقد اسهمت مقابلات الشفوية عبر التاريخ في زيادة المعرفة بين العمال على وجه الخصوص قصص النضال في مكان العمل، وقد ركزت جغرافيا العمل على نضالات حول العدالة المتعلقة بالعمل وكذا المتعلقة بالاجور، وسلطت الضوء كذلك الورقة البحثية لكل من Rogaly and Qureshi على العلاقات مثل الصداقة الحميمية في العمل والحق في الاختلاط بالآخرين، وكان للعمال اهمية حاسمة لاحساس بعضهم البعض بالعمل الذي يتسم بالعدالة والكرامة والنزاهة. وقد لاحظ علماء جغرافيا العمل بالاضافة إلى انها اماكن عمل مأجور والاغتراب والتبعية فان اماكن العمل هي ايضا مواقع لتطوير العلاقات الاجتماعية مثل الحب، الصداقة.
وهكذا يجادل Coe و Jordus-Lier في أن أي فهم لوكالة العمل يجب أن يكون جزءا لا يتجزأ للمجالات الثقافية والسياسية والهوية والاقتصادية التي يكافح من اجلها الناس. 
8-2- نتائج الدراسات السابقة المتعلقة بجغرافيا العمل: 
a. خلصت الدراسات إلى أن سلطات الدولة الوطنية والمحلية كان لها الدور في خلق ظروف عمل محفوفة  بالمخاطر للعمال المهاجرين عبر شمال وجنوب العالم؛
b. جغرافية العمل وتأثيراتها على الجانب النظري للوكالة، حيث تقترح مفاهيم جديدة لكل من صاحب العمل ووكالة العمال، وتلقي الضوء على القيود السياسية الناتجة عن تقاطع الإقامة غير المستقرة (غير الدائمة)، والتطلعات لأشكال مختلفة من المواطنة وظروف العمل غير العادلة. 
c. المجال الفرعي "جغرافيا العمالة المهاجرة"  يتعامل للاجابة على الأسئلة التجريبية والمعرفية المتعلقة بالهجرة والاستعمار والإمبريالية والعنصرية والأشكال العرقية والإثنية. 
d. لابد من الحاجة الى جغرافيا العمل الجديدة التي تركز على توسيع نطاق التركيز الساحق للمجال الفرعي على أوروبا وأمريكا الشمالية.
e. التحدي الذي يواجه جغرافيا العمل هو تحويل هذه النظرة إلى الداخل للتركيز على أنطولوجيا الحقل الفرعي "العمل والوكالة وسبل العيش غير المستقرة"، لا سيما فيما يتعلق بضوابط الهجرة، والأنظمة الاستعمارية الجديدة للحدود، وعدم الشرعية، والاضطرابات الشعبوية وضبط المهاجرين.
f. لاحظ كاستري (2007) ان الاختلافات بينسبل العيش الاقتصادية والوكالة ضمن دراسات التنمية وجغرافيا العمل، لا تزال غير مستكشفة إلى حد كبير؛
g. لا زالت الموروثات الاستعمارية والعلاقات الاجتماعية غير الرأسمالية التي تستمر في تشكيل إنتاج أسواق العمل المعاصرة والموضوعات العاملة.
h. العناصر الضرورية لإنتاج قيمة المهاجرين ورضاهم داخل مكان العمل يتم تأمينها إلى حد كبير من خلال تنظيم حياتهم اليومية في الخارج كالقيود القانونية على شروط الإقامة الإقليمية للمهاجرين، والقيود المفروضة على استحقاقاتهم في مختلف مخططات الرعاية الحكومية، والابتزاز المستشري من قبل الشرطة أو الاستثناءات من الحقوق السياسية مثل التصويت، هذا ما يدخل ضمن مهام وكالة المهاجرين في مكان العمل، وعلى الوكالة الاستجابة مباشرة للمكالمات في جغرافيا العمل لإيلاء مزيد من الاهتمام للطرق التي يتم بها إنتاج العمال كموضوعات بواسطة العلاقات "بخلاف حياتهم العملية".

i. فقد عالجت بعض الدراسات مختلف المعايير كالجنس والعرق والفضاء التي تم سنها وعلاقتها باسواق العمل المجزأة، وفي دراسات اخرى لفتوا الانتباه للعلاقة بين اسواق العمل والممارسات غير الرسمية في الريف او المدينة، وهذا ما يقودنا لفهم ارتباط العمليات كالتحضر أو الاغلاق او نزع الملكية او التغيير الجيوستراتيجي بعالم العمل المتغير وكيف تؤثر الهجرة على اسواق العمل المعاصرة، وما هي الادوات النظرية والمنهجية التي لايزال الجغرافيون بحاجة الى تطويرها من اجل فهم او الاشكال المعاصرة للعمل غير الرسمي او التوظيف.
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